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INTRODUCAO

ESTADO DO DEBATE, OBJECTIVOS E
ESTRUTURACAO DO TRABALHO

O facto do crescimento econdmico rapido em varios paises (incluindo Portugal),
sobretudo a partir do inicio da década de 60, surgir associado ao aumento da abertura ao
comércio internacional e a consequente especializacdo internacional, relangou o debate
sobre o papel do comércio externo no crescimento economico. Numa breve perspectiva
histérica, podemos afirmar que os efeitos positivos do comércio externo sobre o
crescimento sdo salientados por Smith ([1776] 1981) e Ricardo ([1817] 1983), tendo-se
essa avaliagdo prolongado até a II* Guerra Mundial, embora com uma relativa hibernagao
durante a revolugdo marginalista.

No periodo pos II" Guerra Mundial tém particular importancia as experiéncias de
crescimento introvertido e proteccionista, nomeadamente na América Latina. Segundo os
seus defensores, os produtos relevantes do ponto de vista do comércio internacional sido
produzidos de acordo com as solicitagcdes dos mercados dos paises desenvolvidos (PD’s) e
com as suas tecnologias, estando por isso os paises menos desenvolvidos (PVD’s) em
situacdo desfavoravel, quer devido a reduzida dimensdo e sofisticacdo dos seus mercados,
quer devido a fraca capacidade de inovacao tecnoldgica e de intervencdo comercial junto
dos consumidores dos PD’s.

A partir dos anos 60, perante o esgotamento das experiéncias de crescimento
proteccionista e de substituicdo de importacdes, por um lado, e os resultados de diversos
estudos decorrentes da evolugdo da teoria neoclassica do crescimento econdémico e da
teoria do comércio externo, por outro, contribuiram para atribuir uma importancia
decisiva ao comércio externo no crescimento econémico dos paises.

De facto, ao nivel da teoria econdmica, o debate sobre a relacdo entre o comércio
externo € o crescimento econdmico teve nas ultimas décadas novos desenvolvimentos,
tornando-se quase consensual entre os economistas que o comércio externo influencia
positivamente o crescimento econdmico. Todavia, as teorias tradicionais associam o0s
ganhos do comércio externo apenas a aumentos estaticos dos niveis de rendimento per
capita e bem-estar. Num survey de estudos empiricos sobre os efeitos do comércio livre,
Baldwin (1984) conclui que os efeitos estaticos sdo muito reduzidos.

Mais recentemente, o desenvolvimento tedrico proporcionado pelos modelos de
crescimento enddgeno [iniciados por Romer (1986) e Lucas (1988)], que impulsiona
significativamente a producdo de trabalhos empiricos, caminha no sentido de uma analise
integrada da teoria do crescimento e do comércio externo, em que os efeitos dindmicos
sobre a taxa de crescimento do produto fazem parte integrante da analise do comércio
internacional. Desta forma, hd uma recuperagdo da tradicdo cléssica, que tinha sido
interrompida com a separacao neoclassica entre essas duas areas da teoria.



O reconhecimento da importancia do comércio externo leva ao aparecimento de
propostas de diversos organismos internacionais, como a Organizagdo de Cooperacao e
Desenvolvimento Economico e o Banco Mundial, passando numerosos PVD’s a reduzir
substancialmente as barreiras comerciais e outros controlos da actividade econdmica.
Alguns desses paises registam simultaneamente taxas de crescimento espectaculares,
sugerindo que as medidas voltadas para o exterior exercem, de facto, efeitos dinamicos
sobre a economia interna e contribuem para acelerar as taxas de crescimento.

No contexto descrito, o primeiro objectivo deste trabalho, que corresponde a versao
revista ¢ sumdria da dissertacdo de Mestrado apresentada pelo autor na Faculdade de
Economia da Universidade do Porto', é o de tentar enquadrar a diferente énfase dada a
importancia dos aspectos comerciais e tecnologicos® decorrentes da abertura de um pais
ao comércio internacional, ao longo da evolug¢dao da teoria do crescimento econdémico.
Assim, compara-se no capitulo inicial a importancia desses aspectos nas teorias de
crescimento classica (sec¢dao 1.2), neoclassica tradicional (sec¢do 1.3) e de crescimento
enddgeno (seccdo 1.4), salientando os estudos que realcam os “efeitos de crescimento”
(alteragdes que modificam de forma duradoura as taxas de crescimento e a sua tendéncia
de longo prazo), em vez dos meros “efeitos de nivel” (alteragdes que exercem influéncia
no crescimento econdmico apenas no curto prazo).

Com base no primeiro capitulo, na parte restante do trabalho (capitulos II e III)
reavaliamos a contribui¢do da abertura ao comércio internacional experimentada pela
economia portuguesa, a partir dos anos 60, para o crescimento da economia agregada e
dos sectores da industria transformadora, até aos anos 90. Para tal, a margem dos modelos
gerais de crescimento e, portanto, num ambito mais limitado, com o uso de fungdes de
produgdo, propomos, inicialmente, formas analiticas que permitem proceder a reavaliagao
desse contributo e, posteriormente, procedemos a estimagao dos resultados.

No capitulo II, apds uma breve analise da evolugdo do comportamento econdémico e da
abertura ao comércio internacional da economia portuguesa (secgdo 2.2), apresentamos na
linha dos estudos de growth accounting, um framework analitico (sec¢do 2.3) capaz de
contabilizar o contributo dos factores tradicionais (trabalho e capital) e da eficiéncia
desses factores. Por outro lado, relacionando a eficiéncia dos factores com varidveis que
traduzem os efeitos do comércio externo, contabilizamos o contributo deste para o
crescimento econdomico. Esta sec¢do inevitavelmente mais técnica €, no entanto, essencial
para a quantificacdo que pretendemos levar a cabo na sec¢do seguinte. Assim, na seccao
2.4 aplicamos a metodologia a uma amostra da economia portuguesa agregada, composta
por observagdes anuais do periodo 1960-1993.

No capitulo III, alargamos a aplicacdo da metodologia a um painel de oito sectores da
industria transformadora portuguesa, no periodo 1961-1989, com o objectivo de reforcar
as conclusoes retiradas para a economia agregada. Iniciamos o capitulo com uma breve

! Assim sendo, o leitor podera encontrar em Afonso (1997) particularidades agora ignoradas.
? Ignorando portanto a componente financeira.
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analise a evolugdo do padrdo de especializacao portugués (sec¢do 3.2), tendo em vista a
interpretagdao dos resultados obtidos na sec¢do seguinte (secgdo 3.3). Nesta ultima secgao,
houve previamente necessidade de proceder a adaptacao do framework desenvolvido; por
um lado, por forca da indisponibilidade de alguns dados, com implicagdes nas variaveis
explicativas da eficiéncia dos factores e, por outro, devido a amostra em painel (dados
cross-section ¢ time series), com implicacdes no método de estimacao.

No final do trabalho apresentamos as principais conclusdes.
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CAPITULO1

COMERCIO EXTERNO E CRESCIMENTO ECONOMICO
1.1. INTRODUCAO

A Teoria do Crescimento analisa, a nivel agregado, a evolugdo do produto real (output
agregado) e a respectiva distribuicao (intra e inter paises). Em geral, os modelos de
crescimento consideram que esse output agregado ¢ produzido com um niimero limitado
de inputs, também eles agregados. Inicialmente construidos para explicar o crescimento
dos PD sdo, em geral, modelos do “lado da oferta”, pois ¢ corrente admitir-se que, no
longo prazo, o produto de equilibrio se situa na proximidade do produto potencial e este
ultimo depende da disponibilidade de factores e dos niveis tecnologicos.

O grande contributo dos modelos de crescimento baseados na nog¢do de fungdo de
produgdo, tem sido o de contabilizar os efeitos da variagdo de cada input sobre a evolugao
e distribuicdo do output. Este contributo tem, simultaneamente, gerado insatisfagdo, pois
os resultados t€ém sido menos animadores no que respeita a explicacdo econdmica dessas
variacoes nos inputs e das variagdes na propria fungao de produgao, isto €, na forma como
o output depende dos inputs. Talvez por isso, recomendacdes de politica econémica de
crescimento tém tido pouca relevancia.

No contexto deste trabalho, o interesse estd em analisar a forma como o comércio
externo pode influenciar o crescimento econdémico. Do ponto de vista estrito da
“contabilidade do crescimento” deve medir-se o contributo directo da abertura ao
comércio internacional para o crescimento do output e indirecto, isto ¢é, através do
contributo para a acumulagdo de factores produtivos. Quanto a componente “explicativa”,
a analise deve centrar-se na forma como diferentes niveis (quantitativos e qualitativos) de
comércio externo motivam alteragdes, quer na acumulagdo de inputs, quer na forma como
sdo combinados (alteragdes tecnologicas).

Neste capitulo descrevemos a evolucdo da Teoria do Crescimento Econémico desde os
classicos até aos nossos dias. A estrutura do capitulo tem em conta o estatuto do comércio
externo nos modelos de crescimento. Com efeito, constatamos que inicialmente
(cléssicos) a Teoria do Crescimento e a Teoria do Comércio Externo caminhavam juntas
(seccdo 1.2), que a abordagem neoclassica tendeu a separa-las (seccdo 1.3) e que,
actualmente, com as novas abordagens do crescimento endogeno, se voltam a considerar
conjuntamente (seccao 1.4).
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1.2. COMERCIO EXTERNO E CRESCIMENTO CLASSICO

Porque os cléassicos nao diferenciam as questdes do crescimento econdémico das
questdes do comércio externo, o aprofundamento desta problemdtica conduz-nos aos
principais modelos de comércio externo classicos’. Porém, atendendo aos objectivos do
trabalho, procuramos avancar sobre esses modelos, nos quais, basicamente a discussao se
cinge aos “ganhos estaticos do comércio”.

\

No que respeita a interac¢do entre comeércio externo € crescimento economico,
encontramos em Smith ([1776] 1981) duas ideias principais a salientar: por um lado, o
comércio externo permite ultrapassar a reduzida dimensdo do mercado interno e, por
outro, ao aumentar a extensdo do mercado, melhora a divisdo do trabalho, e provoca uma
elevagdo da produtividade. Assim, o comércio externo pode ser entendido como uma
“forca dindmica” susceptivel de aumentar a habilidade e a destreza dos trabalhadores, de
encorajar as inovagdes técnicas e a acumulacdo de capital, de permitir superar
indivisibilidades técnicas e, de um modo geral, de dar aos paises participantes a
possibilidade de desfrutar de rendimentos crescentes e de crescimento econdémico.

Por sua vez, Ricardo ([1817] 1983) apresenta um modelo dindmico de crescimento
com trés forcas motrizes® e duas restrigdes’. Caracteriza o “estado progressivo” por um
elevado nivel de poupanca que permite acumular capital capaz de incrementar a produgao,
a produtividade, os beneficios e a procura de trabalho forcando a subida dos salérios e,
portanto, o crescimento demografico. Mas, dada a limitagdo em quantidade e qualidade da
terra, os recursos alimenticios adicionais sdo obtidos em condi¢des de rendimentos
decrescentes, ¢ a nova produgdo ¢ absorvida pelos salarios numa propor¢do cada vez
maior, reduzindo o estimulo a realizagdo de novos investimentos ¢ alcan¢ando-se o
“estado estacionario”™®. Considera entio que a marcha implacavel dos rendimentos
marginais s6 pode ser retardada pelas trocas comerciais, pois, mais cedo ou mais tarde,
dar-se-a uma saturacao da capacidade inventiva e das terras utilizaveis.

Posteriormente, Mill ([1848] 1929) d4 a Teoria do Crescimento um contributo decisivo
ao considerar que a producgdo resulta do aumento, do trabalho, capital e terra, e das suas
produtividades. Tal como Ricardo, Mill reconhece que ao “estado progressivo” esta
subjacente o “estado estacionério” e, em Ultima instincia, a “forca” capaz de adiar este
estado ¢ o progresso técnico. Por conseguinte, diminui a énfase que Smith coloca na
extensdo do mercado e na divisao do trabalho. Essa mudanga tera resultado da expectativa
que a revolucdo industrial abriu acerca da capacidade do progresso técnico.

3 Mais especificamente, & teoria das vantagens absolutas de Adam Smith e a teoria das vantagens
comparativas ou relativas de David Ricardo.

* Que sdo a poupanga, o coméreio externo e o elemento institucional.

> Que sdo a lei dos rendimentos decrescentes e o principio malthusiano da populagio.

% Segundo Ricardo caracterizada por: produgio estagnada, populagdo constante, lucro igual ao prémio de
risco e salario real igual ao salario natural.

13



Finalmente, Marx ([1867] 1985) retoma a ideia de que o comércio internacional,
efectuado de acordo com a divisao internacional do trabalho, tem como efeito contrariar a
baixa tendencial da taxa de lucro nos PD’s. Assim, segundo o autor, o mercado externo
serve para escoar a superproducdo capitalista e, portanto, € esse o seu principal contributo
para o crescimento econdmico.

1.3. COMERCIO EXTERNO E CRESCIMENTO POS-CLASSICO

O pensamento classico vem a esbater-se no decurso da evolucdo posterior na medida
em que a “revolu¢do marginalista”, a partir de 1870, afasta do estudo da economia as
preocupagdes com o longo prazo, pelo menos temporariamente’. A preocupagio analitica
desta nova teoria, que passa a chamar-se neocldssica, centra-se essencialmente nas
condicdes de afectacdo Optima de recursos escassos que, para facilitar a andlise, sdo
considerados invariantes. Deste modo, embora ndo ponha rigorosamente de lado questdes
dindmicas, a ciéncia abandona o estudo das grandes linhas de evolu¢do da economia a
longo prazo.

Porque o pensamento economico neoclassico tende a separar a Teoria do Comércio
Internacional da Teoria do Crescimento, para observar a teoria disponivel acerca do
contributo do comércio externo para o crescimento econdémico dos paises, hd que
descortinar, em cada uma das teorias, possiveis extensdes ou entdo trabalhos de sinteses
teoricas e aplicacdes que permitam a analise pretendida.

1.3.1. Comércio Externo Neoclassico

Os continuadores de Ricardo ignoram o debate acerca dos fundamentos das vantagens
comparativas® e ndo identificam factores derivados do comércio externo que potenciem de
forma duradoura a taxa de crescimento e a sua tendéncia de longo prazo. Genericamente,
as alteragdes’ introduzidas pelos neoclassicos a teoria ricardiana demonstram a elevacao
do bem-estar provocada pela abertura ao comércio internacional, mas ignoram eventuais
ganhos na taxa de crescimento do produto.

E no contexto do equilibrio geral neoclassico que surge o modelo de Heckscher
([1919] 1948) e Ohlin ([1933] 1971), cujas contribui¢des sao completadas nos finais dos
anos 40, por Samuelson (1948 e 1949). Numa analise rigida do modelo, constatamos que

r

advoga a abertura dos paises ao comércio internacional, afirmando que ¢é eficiente,

7 De facto, o enorme potencial contido nas contribui¢des dos marginalistas é de tal modo fascinante que
absorve quase duas geragdes de autores econdémicos.

¥ Autores, como Whitin (1953) e Mckenzie (1954), propdem modelos com fungdes de produgio variaveis
entre paises, através de um coeficiente representativo da produtividade dos factores. Mas, ainda que alguns
testes sobre as trocas entre PD’s [por exemplo, MacDougall (1951), Stern (1962) e Balassa (1963)],
encontrem fortes graus de correlagdo entre as exportagdes e as produtividades comparadas, o facto de serem
explicadas por causas exogenas ndo ¢ muito abonatdrio para estes modelos.

? Que, basicamente, consistem em considerar custos de oportunidade crescentes em vez de custos constantes
e as curvas de indiferenca do consumidor ao caso das colectividades.
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mutuamente benéfico e positivo para o mundo inteiro. Porém, cinge a analise aos ganhos
estaticos de bem-estar'®.

No que respeita aos PVD’s, a ideia do beneficio induzido pelo comércio externo,
aparece, por exemplo, nos trabalhos de Johnson (1967b e 1971). Para o autor, nestes
paises o comércio externo ¢ um estimulador de varias forgas incitantes do crescimento
econdmico, a medida que os mercados se expandem e aumenta a concorréncia.

1.3.2. Crescimento pds-Classico, pré-Solow

Os economistas classicos dao-nos, em geral, uma ideia de corrida entre o aumento da
populacdo e o crescimento, cujo vencedor ¢ duvidoso. Essa visdo desaparece
gradualmente com a Revolucdo Industrial. Com efeito, em cada vez mais vastas areas o
output aumenta de década para década e torna possivel a satisfacdo das necessidades das
populacdes. Talvez seja pelo facto do crescimento econémico deixar de ser visto como
um problema, que ndo se expande nos estudos e nos escritos dos economistas.

Nao obstante, ndo podemos deixar de citar Marshall ([1890] 1986, pag. 225) por frisar
que “as causas que determinam o progresso econémico das nagdes pertencem ao estudo
do comércio externo (...)”. Com efeito, este traduz-se na expansdo do mercado, conduz ao
aumento da producdo global e, consequentemente, origina um aumento das economias
internas e externas. Mas, se entende a importancia dessas externalidades, ndo deixa de
reconhecer as dificuldades do seu tratamento analitico:

“A teoria do equilibrio estatico ¢ apenas uma introdug¢ao (...) ao estudo do progresso e
desenvolvimento de industrias que acusam uma tendéncia para um rendimento crescente.”
[Marshall ([1890] 1986, pag. 382)].

Entre os seus sucessores, apenas Young (1928) se preocupa com o crescimento ao
examinar a inter-relagdo entre as varias industrias no processo de crescimento, a criagao
de novas industrias devido a especializacdo decorrente do alargamento do mercado, a
importancia da especializacdo e estandardizagdo num mercado vasto e a influéncia da
extensdo do mercado no progresso tecnoldgico, embora entenda que a relacdo de
causalidade entre as duas ultimas variaveis actua nos dois sentidos.

Outra notavel excepcao ¢ Shumpeter ([1911] 1982, [1934] 1968 e 1942). Este autor
vem repetir e reforcar os antigos pontos de vista acerca da tendéncia do lucro para um
minimo e a dependéncia da acumulacdo de capital da taxa de crescimento. Mas vai mais
longe. Distingue “invencdo” ou avanco do conhecimento 1til a producdo de “inovagao”,
que ¢ a actividade econdmica de exploracdo desse conhecimento. Porque esta Ultima ¢é o
elemento central da economia do crescimento, descreve as exigéncias para uma inovagao
bem sucedida, onde se inclui a necessidade de mercados abertos que permitam o
aparecimento de “novos homens” e “novas empresas”.

1 . . ~ ;. N ~
% Mais, constata-se que a realizagio de testes empiricos as suas conclusdes nem sempre conduzem a

15



Finalmente, ndo resistimos a mencionar alguns autores que vém facilitar o caminho
para relancar o estudo de temas dindmicos e, consequentemente, o desenvolvimento da
teoria do crescimento. E o caso de Ramsey ([1928] 1979) — que introduz a descri¢do do
crescimento e o principio da pesquisa de um crescimento 6ptimo —, de Cobb e Douglas
(1928) — que anunciam as fungdes de producdo denominadas de Cobb-Douglas e que
constituem um elemento essencial de inimeros modelos de crescimento — e de Harrod
([1939] 1979 e 1948) e Domar (1937 e [1946] 1979) — que desenvolvem um modelo que
da as analises sobre o crescimento um impulso decisivo e uma direcc¢ao especifica —.

Sobretudo a partir do inicio dos anos 60 o interesse pelo crescimento desperta com a
recuperagdo da visdo cléssica, de que a producdo ¢ funcdo das utilizagdes de trabalho,
capital acumulado, terra e da produtividade destes factores. E, para além da “explicagdo
do crescimento” passa a colocar-se também a questdo da sua “contabilizacao”.

1.3.3. Teoria Neoclassica moderna do Crescimento

Podemos apontar o ano de 1956 como a data da criagdo da “teoria neoclassica moderna
do crescimento”, com Solow. O modelo proposto'' descreve a relagio entre poupanca,
acumulacdo de capital e crescimento, com base numa fun¢do de producdo agregada da
economia, supondo a oferta como crucial, ja que a procura se ajusta a ela.

Dados os pressupostos constata-se que existe um ponto de equilibrio sustentado
(steady-state), que ¢ atingido, quaisquer que sejam as condi¢des iniciais. A fim de
compatibilizar o0 modelo com uma trajectoria de crescimento equilibrado, Solow (1956)
introduz o progresso técnico exdgeno que aumenta a produtividade dos factores e, assim,
gera efeitos positivos no processo de acumulagao. O comportamento dos agentes ¢ a taxa
de poupancga ndo tém nenhum efeito sobre a taxa de crescimento de equilibrio.

Em termos econdmicos, significa que prevé a convergéncias das economias. Havendo
difusdo do progresso técnico pelo mundo inteiro, hd convergéncia das taxas de
crescimento per capita para um steady-state comum. H4 mesmo convergéncia dos niveis
de rendimento per capita, se as taxas de poupanca e de crescimento demografico forem
idénticas. Entdo, os PVD’s convergem em nivel de rendimento per capita para os PD’s.
Ora, porque a abertura ao comércio internacional permite a difusdo do progresso técnico,
implicitamente, sugere que essa abertura ¢ importante por parte dos PVD’s.

Refira-se ainda que o papel central que no modelo de Solow tem o trade-off entre
consumo hoje e acumulacao de capital para maior consumo no futuro, é reforgado pelos
. . . Lot 12
desenvolvimentos posteriores que conduzem aos modelos de crescimento Optimo ~.

resultados satisfatorios — veja-se, por exemplo, Leontief ([1953] 1975).

1 Cujas caracteristicas basicas sdo: economia fechada, mercados competitivos, individuos racionais, fungéo
de produgdo com rendimentos constantes a escala, rendimentos positivos mas decrescentes dos inputs
(capital e trabalho), crescimento exogeno do trabalho e do progresso técnico.

12 Casos de Cass (1965), Koopmans (1965) ¢ Uzawa (1964).
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Nestes modelos, a escolha racional entre consumo presente ¢ acumulacdo de capital
substitui a taxa de poupanga exdgena utilizada por Solow.

\

No que diz respeito a “contabilizagdo do crescimento”, Solow (1957) propos-se medir
as fontes de crescimento economico partindo da funcdo de produgdo agregada da
economia, que considera a produgdo como fun¢ao da quantidade de trabalho empregue,
do stock de capital e do progresso tecnolégico ou produtividade total dos factores (PTF)".
Assim, a taxa de crescimento do produto agregado da economia surge como resultado de
trés itens: das taxas de crescimento dos factores de producdo (trabalho e capital)
ponderadas pelas respectivas participagcdes na producdo e da PTF. Atendendo a que na
aplicacdo empirica a PTF ndo é observada, ¢ considerada como a diferenca entre a taxa
observada de crescimento do produto e a parte desse crescimento explicada pelo
crescimento dos factores de producdo, dai a corrente designacao de “residual de Solow”.

Note-se que Solow distingue de forma clara “efeitos de crescimento”, as trés fontes de
crescimento mencionadas, e “efeitos de nivel”. Resulta que o comércio externo ndo sendo
considerado como uma fonte auténoma ¢, para o autor, eventualmente, um “efeito de
nivel” que gera efeitos positivos durante um periodo de tempo transitério.

A partir de Solow, muitos economistas referem que a fonte do residual de Solow ¢ o
avanco do conhecimento. Todavia, os primeiros “contabilistas do crescimento” pds Solow
consideram que a componente ndo observada deve incluir as contribuicdes de muitos
elementos, para além do novo conhecimento. Entre eles destacam a acumulagdo do
“capital humano”, as economias de escala, a melhor afectagdo dos recursos, as novas
geragdes de maquinas mais produtivas, cujos contributos adicionam ao crescimento fisico
dos inputs para determinar o crescimento da efectiva forga de trabalho e capital.

Entre outros, Kendrick (1961), Denison (1962, 1974 e 1985), Griliches e Jorgenson
(1967) e Maddison (1987 e 1991) tentam identificar a globalidade das fontes do
crescimento. Porém, deixam sem quantificacdo os avangos no conhecimento, de modo
que continua a existir um factor residual néo explicado. E igualmente importante salientar
que estes autores ndo incluem de modo explicito como verdadeira “fonte de crescimento”
o comércio externo. Tal situag@o terd porventura a ver com dois factores ja referidos. Por
um lado, a separagdo entre a teoria do comércio externo e do crescimento econdmico que
ocorre e, por outro lado, o efeito do comércio externo sobre o nivel e ndao sobre o
crescimento do rendimento per capita (ou bem-estar).

1.3.4. Sinteses tedricas crescimento-comércio externo e aplicacoes empiricas

Os trabalhos de “contabilizacdo do crescimento” ndo vém alargar somente o campo de
estudo das “fontes de crescimento”, passam também a estudar diferentes situacdes
estruturais, abandonando, para tal, alguns pressupostos neoclassicos. Entendendo o
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processo de crescimento de um pais em geral e dos PVD’s em particular ndo apenas como
consequéncia da acumulacao de inputs fisicos, os estudos realizados a partir dos finais da
década de 60 consideram, para além das tradicionais “fontes classicas”, outras varidveis
explicativas, mantendo, no entanto, o esquema funcional proposto por Solow.

Assim, citamos de seguida alguns estudos (tedricos e empiricos) que consideram o
comércio externo (nomeadamente a componente exportadora) uma variavel explicativa
relevante para a performance do crescimento econdmico. Geralmente, esses trabalhos
associam tal situacdo a uma mais correcta afectacdo dos recursos (de acordo com as
vantagens comparativas), a uma maior utilizacdo da capacidade produtiva (que possibilita
obter economias de escala), a uma maior propensao para a implementagdo de melhorias
tecnoldgicas (em resposta a maior concorréncia a que estdo sujeitos) ¢ até a um maior
nivel de emprego gerado (em comparagdo com estratégias introvertidas).

Sinteses teoricas Crescimento-Comércio Externo

Numa referéncia breve a sinteses tedricas comegamos por recordar as sinteses
estruturalistas do crescimento de Kuznets (1972), Chenery e Syrquin (1975 e 1989) ¢
Chenery et al. (1986), entre outros. Em suma, constatamos que o facto mais relevante
destas ¢ o reconhecimento de que o processo de crescimento de um pais depende de
alteracdes na dotagdo dos factores produtivos mas também, e muito particularmente, de
alteracdes na procura, o que remete para o aumento do mercado interno, a substitui¢ao de
importagdes e as variagdes das exportagdes, ou seja, para o comércio externo. Nesse
sentido, advogam a necessidade de outras abordagens quanto a medicao das “fontes de
crescimento”, alegando que a denominada PTF dos neocldssicos inclui, entre muitos

outros factores, os associados ao peso e cariz do comércio externo.

Por sua vez, numa breve alusdo a andlises que colocam a énfase na integracdo
econdmica, destacamos, entre outros, Young (1928), Florence (1948), Stigler (1951),
Meade (1953), Svennilson (1954) e Scitovsky (1958), autores que entram em linha de
conta com efeitos dindmicos: aumento da concorréncia, aproveitamento de economias de
escala, alteracdes no nivel e natureza dos investimentos, eliminagdo do risco e da
incerteza nas trocas, pelo que o alargamento de mercado, decorrente de um processo de
integragdo, tem um efeito positivo sobre o crescimento econdmico.

Também, o modelo de Findlay (1980 e 1984) para as relagdes comerciais entre o Norte
(desenvolvido) e o Sul (subdesenvolvido), que integra as teorias neoclassicas do
crescimento ¢ do comércio internacional e a0 mesmo tempo reconhece a especificidade
dos PVD’s, ndo pode deixar de ser assinalado. Assume que a economia do Norte ¢é
dinamicamente descrita pelo modelo de crescimento de Solow (1956), enquanto a
economia do Sul funciona de acordo com o modelo de crescimento com oferta ilimitada

13 Abramowitz (1956) observa que este ifem se costuma designar de diversas formas, como PTF, como
factor residual, como progresso técnico, como crescimento da eficiéncia dos factores ou como o factor que
assinala a nossa ignorancia para imputar a algum factor especifico incrementos da producao.
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de mio-de-obra de Lewis ([1954] 1958), permitindo, a utilizagdo dos termos de troca'?,
relacionar o crescimento nas economias. E as diferengas assumidas na caracterizacao das
economias sdo decisivas para perceber o principal argumento do modelo: o Sul tem como
principal propulsor do crescimento econdémico o comércio externo, mas o ritmo de
crescimento ¢ determinado pela taxa de crescimento (exdgena) do Norte.

Finalmente, citamos o trabalho de Feder (1982)". Neste, o crescimento do output
agregado resulta do efeito das tradicionais “fontes de crescimento” neocldssicas e também
da performance exportadora. Em sintese, considera que as economias possuem dois
sectores produtivos distintos, o exportador e o ndo-exportador, distinguidos pelo destino
final das producdes e pelas diferencas de produtividade dos tradicionais inputs (superior
no sector exportador). Face aos pressupostos assumidos e as dedugdes efectuadas, Feder
conclui que a taxa de crescimento do oufput de uma economia ¢ explicada pelas taxas de
investimento'®, de crescimento do trabalho'’, ¢ de crescimento das exportagdes'™ que
regista. Finalmente, o autor apresenta ainda uma forma de comparar os beneficios

. ~ . 19
relativos da afectagao dos recursos aos dois sectores .

Aplicacées empiricas

Propondo-nos, agora, revelar algumas aplicacdes empiricas que resultam das sinteses
tedricas mencionadas. Comegamos pelas aplicagdes empiricas de pendor estruturalista,
destacando os trabalhos de Hagen e Hawrylyshyn (1969), Chenery et al. (1970), Chenery
et al. (1986) e Chenery e Syrquin (1989), que testam a significAncia de variaveis

. 20
“estruturalistas”

e concluem pela importancia dessas variaveis na explicagdo do output,
particularmente em amostras de PVD’s e nos anos posteriores a década de 60.
Destacamos a prova empirica da importancia do crescimento das exportagdes bem como o
caracter restritivo ao crescimento representado por limites as importagdes.

Feder (1982) procede também a aplicacdo empirica do framework desenvolvido, no

5921

periodo entre 1964-1973, em paises “semi-industrializados™ e “marginalmente semi-

'* Com base em Johnson (1967a).

> 0 modelo de Feder (1982) ndo é exactamente uma sintese tedrica, mas antes o desenvolvimento de um
framework para dar conta da influéncia do comércio externo no crescimento. A sua inclusdo nas sinteses
teoricas, justifica-se pela influéncia que tem tido para as analises empiricas de varios autores, incluindo uma
aplicagdo ao caso portugués que nos proprios fizemos no capitulo II da tese de mestrado.

' Ponderada pela produtividade marginal do capital no sector ndo-exportador.

'” Ponderada pelo racio dado pela produtividade marginal do trabalho no sector nio-exportador com o
inverso do produto médio por trabalhador (na economia).

'8 Ponderada pelo peso das exportagdes no output e por um factor que representa os beneficios do sector
exportador.

' Uma unidade adicional de capital (trabalho) no sector nio-exportador induz um beneficio dado pela
produtividade marginal, enquanto que essa unidade no sector exportador, além do beneficio directo sobre o
produto do sector induz ainda um contributo indirecto sobre o produto do sector ndo-exportador.

2 Ppor exemplo, as transferéncias intersectoriais de recursos, Balanga de Pagamentos e crescimento das
exportagoes.

! Grupo em que incluiu Portugal.
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industrializados”*. Dos resultados obtidos conclui-se que, estatisticamente, a formulagao
proposta por Feder, porque inclui o sector exportador, ¢ superior a tradicional formulacao
neoclassica na explicacdo das “fontes de crescimento” do output. Conclui-se, ainda, pela
superioridade das produtividades marginais dos factores no sector exportador e pela
externalidade do sector exportador sobre o outro sector, embora esses dois beneficios nao
sejam separaveis; e, por fim, que a afectacdo de uma unidade de capital ao sector
exportador gera um valor marginal para a economia superior aquele que seria obtido caso
fosse afectado ao sector ndo-exportador.

Ram (1987) estende a analise de Feder (1982) a estimacgdo de time-series para cada
pais de uma amostra de 88 PVD’s, nos anos de 1960-1985. Para além dos resultados
confirmarem o efeito positivo do sector exportador, em cerca de 70% dos paises, as
regressoes sdo globalmente significativas, a um nivel de 10% de significancia.

Associada ao papel do comércio internacional no crescimento das economias aparece
naturalmente a questdo das politicas comerciais externas. Balassa (1978), Krueger (1985)
e Banco Mundial (1987) sao trés estudos que, a esse proposito, pela sua influéncia,
merecem referéncia obrigatoria.

Balassa (1978) compara a estratégia de promocdo das exportagdes com a de
substitui¢ao de importagdes. Baseando-se em Michalopoulos e Jay (1973) e numa amostra
de 10 PVD’s™ com diferentes graus de utilizagdo daquelas estratégias (em 1960-1966 e
1966-1973), apresenta varias versdes de regressdes sob a forma de fungdes de producao
dinamizadas, que equivalem a diversas performances exportadoras. Dos resultados
obtidos, destaca-se, por um lado, a significancia do crescimento das exportagdes e, por
outro lado, que os paises com taxas de crescimento das exportagdes superiores a média
registam também as melhores performances™. Mais recentemente, Balassa (1986 ¢ 1987)
analisa o crescimento econdmico, entre 1963-1984, de um grupo de PVD’s, que divide em
voltados para o exterior e para o interior e conclui que os primeiros superam o
desempenho dos segundos, sobretudo desde meados dos anos 70.

Krueger (1985) observa que, sobretudo a partir do inicio dos anos 60, alguns PVD’s
reduzem as barreiras comerciais e outros controlos da actividade econdmica, ¢ que obtém
um aumento notavel (e persistente) da taxa de crescimento. Segundo a autora, trés
conjuntos de factores que envolvem diversos efeitos dinamicos (para além de efeitos
estaticos) explicam as diferencas de desempenho entre as economias: factores
tecnoldgicos, de comportamento econdémico e consideragdes politico-econdémicas.

Outro trabalho importante, pela sua divulgagdo a nivel académico, institucional e
politico, ¢ o World Development Report 1987 do Banco Mundial. Observando dados
relativos a 41 PVD’s, em dois periodos de tempo (1963-1973) e (1973-1985), agrupa os

22 Mais precisamente, considerou duas amostras cross-section, uma amostra extensa composta por 31 paises
(“semi-industrializados” e “marginalmente semi-industrializados”) e uma amostra reduzida (com os 19
paises “semi-industrializados”), de acordo com Chenery (1980).

# Argentina, Brasil, Chile, Colombia, India, Israel, Jugoslavia, México, Reptblica da Coreia e Taiwan.

* Saliente-se a diferenca entre a Coreia e Taiwan, por um lado, e Chile, Argentina e a India, por outro.
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paises em quatro grupos, de acordo com a estratégia comercial adoptada (fortemente
extrovertidos, moderadamente extrovertidos, moderadamente introvertidos e fortemente
introvertidos) e conclui pela superioridade da estratégia extrovertida ao considerar que o
mais rapido, sustentado e até equilibrado (em termos de distribuicdo pessoal do
rendimento) crescimento econdmico ¢ obtido com essa orientagao comercial.

Na preparacio do trabalho do Banco Mundial, Rajapatirana (1987)* — chefe da equipa
realizadora do World Development Report 1987 — retoma alguns argumentos de Krueger
(1985) para considerar o comércio externo de um pais essencial para atingir maior
crescimento. Segundo o autor, o comércio externo concede ganhos dindmicos ao submeter
a producdo interna a concorréncia internacional, permite que os paises se especializem em
diferentes ramos da industria e em diferentes estagios de producao. Além disso, possibilita
0 acesso a tecnologia dos PD’s e a expansao da procura de exportagdes que, por sua vez,
pode estimular o desenvolvimento tecnoldgico interno.

1.4. MODELOS DE CRESCIMENTO ENDOGENO E COMERCIO EXTERNO

Na area da Economia Internacional, o “paradoxo de Leontief’ levanta animados
debates e controvérsias teodricas, das quais resultam aprofundamentos empiricos e
teoricos, conduzindo ao aparecimento de novos desenvolvimentos da teoria do comércio
externo’®, que procuram explicar as vantagens ndo a partir de uma situacdo natural,
estatica, mas dentro de um processo evolutivo, associado ao crescimento econdmico, em
que as caracteristicas estruturais que lhes ddo origem se vao alterando continuamente.

A importancia dessas caracteristicas tem sido analisada, essencialmente, no contexto
de dois grupos de abordagens: as abordagens neofactoriais (nas quais, basicamente, a
estrutura das exportagdes ¢ funcdo da dotagdo relativa de trabalho qualificado) e as
abordagens neotecnoldgicas (que reconhecem que a capacidade para criar e desenvolver
produtos, cuja tecnologia ndo se encontre padronizada, constitui um factor dindmico que
algumas economias possuem e que lhes garante uma vantagem continua, com reflexos no
padrao de especializa¢do e no crescimento que registam).

Por outro lado, a teoria neoclassica do crescimento econdémico sofre evolugdes
marcantes, com o desenvolvimento dos modelos de crescimento endégeno’’. Estes
modelos trazem para primeiro plano a acumula¢do de capital humano e a produgdo e
difusdo de inovagdes tecnoldgicas. O paralelismo entre estes elementos e a evolu¢do na
teoria do comércio externo nio é acidental. De facto, os novos modelos de crescimento
enddgeno tém evoluido cada vez mais no sentido de uma analise integrada do crescimento

* QOutros trabalhos de autores do Banco Mundial poderiam ser referidos. Como ¢ o caso, por exemplo, de
Michaely et al. (1989).

% Um excelente survey de alguns desses desenvolvimentos é fornecida por Helpman e Krugman (1985) e
Krugman (1989).

7 Esses desenvolvimentos devem-se, primeiramente, a Romer (1986) e Lucas (1988) e que, juntamente com
varios contributos posteriores, sdo analisados, por exemplo, em Barro ¢ Sala-I-Martin (1995).
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economico ¢ do comércio extemozg, recuperando, neste aspecto, a tradi¢ao classica que,
como ja referimos, tera sido interrompida com a separagao neoclassica.

Em consonancia com essa evolugdo recente, evidenciamos nesta sec¢ao os modelos de
crescimento endogeno com comércio externo e respectivas aplicagdes. Assim,
comegamos com uma referéncia ao segundo modelo de Lucas (1988) e aos modelos de
I&D enddgenos de Romer (1990), Grossman e Helpman (1990, 1991% € 1991b) ¢ Aghion
e Howitt (1992) e, terminamos, com a referéncia a algumas aplicacoes.

1.4.1. Modelo de Lucas (1988) e modelos de I&D enddgeno

No modelo learning-by-doing and comparative advantage®, Lucas (1988) trata da
relacdo do comércio internacional com o crescimento. Para tal, considera uma fungdo de
produgdo agregada com dois bens de consumo e um unico factor de produgao, o capital
humano, e pressupde que os efeitos deste capital humano s3o totalmente externos, sendo
apenas relevantes os niveis de qualificacdo médios. Além disso, a taxa de acumulagdo
desse capital depende da quantidade de trabalho afecto a produgdo, pelo que traduz, deste
modo, os efeitos de aprendizagem. Por fim, os precos decorrem da dotacdo de capital
humano, porque existe substituibilidade entre os bens de consumo e a maximiza¢ao do
lucro. Com o comércio externo, cada pais vai especializar-se no bem para o qual a sua
dotagdo (em autarcia) em capital humano apresenta vantagem comparativa e, entdo, essa
especializacao tende a reforgar-se, pois em cada pais a aprendizagem ocorre no sector de
especializacdo. Assim, se as taxas de aprendizagem s3o diferentes entre os sectores
também o sdo as taxas de crescimento entre os paises.

Nos modelos de crescimento endoégeno iniciais [Romer (1986) e Lucas (1988)], a
funcdo de producdo da economia resulta da agregagdo das empresas. Por isso, tais
abordagens revelam-se demasiado agregadas e insuficientes para explicar correctamente
as fundamentacdes microecondmicas justificativas do funcionamento das externalidades e
a das decisdes de investimento por parte dos agentes. Assim, uma segunda geragdo de
modelos de crescimento endogeno [Romer (1990), Grossman e Helpman (1990, 1991a e
1991b) e Aghion e Howitt (1992)] considera ser a inovagdo a base do processo de
crescimento. As inovacdes sdo o resultado de uma actividade explicita de investigacdo e
desenvolvimento (I&D) que tem lugar nas empresas e a rentabilidade da 1&D aparece
como o principal determinante da taxa de crescimento.

Os conhecimentos tecnologicos sdo por natureza bens sem rivalidade de uso, que a

. . , . . Jqq. 30 . ~
teoria microecondmica denomina de bens publicos™. Ora, o sistema de mercado ndo pode
assegurar de maneira satisfatoria a produgdo de tais bens sem alguma intervengao estatal,

* Autume (1994, pag. 34) nota que: “A nova economia internacional que se inspira igualmente na economia
industrial moderna representa um desenvolvimento semelhante, tanto pelos métodos de analise como pelos
temas, pois a dimensao internacional ¢ um aspecto importante da analise do crescimento.”.

¥ Relativamente a aprendizagem com a prética ndo podemos deixar de referir, a antecedéncia de outros
trabalhos como, por exemplo, Arrow ([1962] 1979).
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que consiste em por em pratica um sistema de patentes. Este sistema da a tecnologia o
caracter econdmico de bem privado, em que ¢ possivel a exclusao de uso, podendo ser
vendido. Um problema econdmico surge imediatamente, pois, por defini¢do, a patente
coloca o detentor em posicao de monopolio e, portanto, podera explorar essa posi¢ao e
ganhar uma renda de monopolio®'. Por outro lado, a patente reveste-se, para o seu
utilizador, num custo fixo, porque o seu preco ¢ geralmente independente das produgdes
levadas a cabo com a sua utilizagao.

Assim, o produtor encontra-se numa situagao de rendimentos crescentes, incompativel
com um comportamento de concorréncia perfeita. A inovagao conduz a uma concorréncia
imperfeita com um caracter profundamente dinamico que torna as rendas de monopolio
provisorias, ora porque a lei concede as patentes uma validade temporaria, ora porque as
inovagdes vao caindo gradualmente em desuso com novas inovagdes. Portanto, subjacente
a inovacdo estd uma luta continua para (re)conquistar novas posi¢des temporarias de
monopdlio e de crescimento resultante desse esfor¢o. Certamente, que o aumento da
dimensdo de mercado decorrente da abertura ao exterior, possibilita maiores rendas do
detentor e, portanto, maiores incentivos para nova [&D.

\ r

Trata-se de um argumento contrario a analise neoclassica tradicional, cuja proposta
assenta num combate as situacdes de monopolio porque supostamente conduzem a
distor¢des de prego, prejudiciais a eficacia global da economia. Trata-se, todavia, de um
retorno a Schumpeter ja que este autor, embora reconhecendo a validade do argumento
neocléssico tradicional, sustenta um argumento contrario mais forte, porque as rendas de
monopdlio dao as grandes empresas a possibilidade de inovarem. A modelizacdo do
processo de inovagdo pode efectuar-se de diferentes maneiras. Tradicionalmente,
podemos ter inovagdes de produtos ou de processos. Uma das pistas mais interessantes
consiste em considerar que a melhoria nos produtos ¢ um dos motores de crescimento.

As melhorias podem operar-se ao nivel dos bens de consumo como em Grossman e
Helpman (1991a e 1991b), onde o crescimento assume um caracter qualitativo, traduzido
num aumento da variedade ou quantidade dos bens postos a disposi¢ao dos consumidores.
Por sua vez, Romer (1990) e Grossman e Helpman (1990) consideram que a diferenciagao
incide sobre o nimero de bens intermédios. O capital fisico ¢ transformado num numero
cada vez maior de bens intermédios que servem de suporte a novas formas de produgdo.
Uma fungdo de produgdo particular descreve a forma como as inovagdes realizadas num
periodo dependem do esfor¢o de I&D. Romer (1990) considera que o stock global de
conhecimentos, traduzido num determinado momento pelo nimero de inovagdes
passadas, provoca um efeito de externalidade na 1&D actual. Com efeito, o registo de uma
patente interdita a utilizacdo da inovag¢do na produg¢do mas ndo exclui a sua utilizagao
gratuita como fonte de inspiragdo para a I&D posterior.

30 Uma vez produzidos podem ser colocados a disposi¢do de todos sem custo adicional.

3! Existe também nestes modelos um problema/dilema de politica econémica, relacionado com a difusdo das
inovagdes. O sistema de patentes é positivo porque possibilita a existéncia de incentivos privados as
actividades de I&D, mas, em contrapartida, limita a difusdo das externalidades associadas a inovagao.
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Aghion e Howitt (1992), por seu lado, desenvolvem um modelo ligeiramente diferente,
com chamada de atengdo para o aspecto particularmente interessante da “destruicao
criativa” de Schumpeter ([1934] 1968). Observam que o tempo para realizar uma
inovacao ¢ aleatério e, além disso, que as inovagdes sdo concebidas a partir das anteriores,
de modo que estas ultimas podem ficar obsoletas: uma nova inovagao, em lugar de se
ajustar apenas ao stock existente, torna ndo rentdveis as inovagdes antigas.

A interligacdo entre o comércio externo e o crescimento ¢ explicitamente referida nos
trabalhos de Romer (1990) e Grossman e Helpman (1990, 1991b). Romer (1990) afirma
que mesmo para um pais com elevada populacdo e, portanto, com muitos trabalhadores e
consumidores, o comércio internacional, ao integrar economias com diferentes niveis
agregados de capital humano, ¢ um factor de crescimento. Grossman e Helpman (1990)
reconhecem que a taxa de crescimento mundial depende da afectagcdo do capital humano
entre os sectores e do nivel existente nos paises. Com efeito, a afectagdo de capital
humano a I&D influencia positivamente a taxa de crescimento € 0 mesmo acontece com o
seu aumento a escala mundial ou no pais com vantagem comparativa na I&D.

Por fim, diga-se que tal como Rivera-Batiz ¢ Romer (1991a), Grossman e Helpman
(1991b) relevam as implicagdes positivas da troca internacional sobre o crescimento,
procedendo a comparagdes dos sentidos de crescimento de uma economia isolada com os
de uma economia aberta. Sublinham que, porque o comércio externo favorece a difusdo,
as economias abertas tém acesso a uma base mais alargada de conhecimentos
tecnologicos, que lhes diminui os custos de desenvolvimento de produtos e a introdugdo
mais rdpida de novas variedades de bens. Além disso, a abertura ao exterior permite
eliminar redundancias (por exemplo, os paises podem dedicar-se a investigacdes
diferentes). Finalmente, a concorréncia mais forte resultante da expansdo do mercado,
favorece a criatividade, a inovagdo e a exploragcdo de economias de escala.

1.4.2. Aplicacoes

Os trabalhos que de seguida nos propomos citar, tém em conta o facto de, a luz das
novas teorias do crescimento, atribuirem uma importancia decisiva ao contributo do
comércio externo para o crescimento econdmico. Comegamos por referir alguns estudos
de caracter geral. Prosseguimos com estudos que, de modo mais especifico e explicito,
procuram reinterpretar a evidéncia empirica’® do papel do comércio externo no
crescimento econdmico, recordando analises que pdem a énfase nos efeitos dindmicos da
Integracdo Economica, no efeito catch-up de convergéncia e na importacdo de bens de
capital. Seguem-se trabalhos que evidenciam a capacidade de adaptacdo e imita¢do das
inovagdes por parte dos PVD’s ndo inovadores [Coe e Helpman (1993) e Coe et al
(1995)]. Finalmente, focamos a questdo da causalidade entre crescimento e comércio
externo, através do trabalho de Frankel et al. (1996).

32 Quer em termos de tratamento estatistico/econométrico, quer em termos de analise de factos utilizados.
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Estudos de caracter geral

Existem alguns estudos empiricos influentes na literatura do crescimento endogeno
que, embora sem a pretensao de mostrar especificamente a importancia do comércio
externo, acabam por identificar essa importancia, entre outros factores de crescimento.

E o caso de Levine e Renelt (1992). Estes autores destacam, por um lado, a existéncia
de uma relagdo positiva entre a taxa de investimento e a taxa de crescimento do PIB e, por
outro lado, uma relacao semelhante entre a taxa de crescimento das exportagdes e a taxa
de investimento; pelo que o impacto do crescimento das exportagcdes exerce-se, também,
indirectamente pelo acréscimo da taxa de poupanga que permite e que se “materializa” no
acréscimo da taxa de investimento.

Outro estudo empirico de caracter geral ¢ o de Englander ¢ Gurney (1994a). Os
autores, tém em conta as novas abordagens da teoria do crescimento e procuram avaliar a
sua contribui¢do para a compreensao da evolug¢ao da produtividade na OCDE:

“Nas andlises recentes, a acumulacdo de capital humano e fisico (incluindo as
infra-estruturas), a 1&D, os conhecimentos técnicos e as trocas, sdo apresentados
como os principais factores explicativos do crescimento da produtividade a longo
prazo.” [Englander e Gurney (1994a, pag. 55)].

Limitando-nos aos fundamentos que anunciam para a importancia das trocas alegam
que, na sua presenc¢a, ha a possibilidade de uma difusdo mais rapida de novos produtos,
processos e resultados de 1&D entre as economias. Citam, ainda, Maddison (1991) para
justificar a correlacdo positiva entre a produtividade do trabalho e o crescimento das
exportagdes, assim como entre a produtividade do trabalho e a diferenga entre a taxa de
crescimento das exportacdes e a taxa de crescimento do output. E, entdo, na pagina 69,
sustentam que “as empresas mais performantes sdo aquelas que participam com sucesso
nos mercados mundiais”.

Revendo a experiéncia dos chamados tigres asidticos a luz da nova énfase no capital
humano e no desenvolvimento tecnologico, Mateus (1995) também salienta a interac¢do
entre o crescimento da produtividade e das exportagdes:

“(...) no caso dos tigres asiaticos foi muito importante a interac¢do e o ciclo
virtuoso criado pela acumulagdo de capital humano e o elevado crescimento das
exportagdes. De facto, desta iteracdo resultou um notdvel crescimento da
produtividade (...). (...) s3o sobretudo factores dinamicos que explicam a manutencao
do processo. Primeiro, € o papel que as exportacdes t€m em puxar as economias a
adoptarem a melhor pratica disponivel internacionalmente. Os elevados niveis
cognitivos da mao-de-obra permitem a melhor adopgdo, adaptagdo e dominio da
tecnologia ao nivel da empresa. Ambos os factores inter-actuam para manter o

crescimento da produtividade.” [Mateus (1995, pag. 24)].
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Integracgio econdémica

Como ja referimos, o aumento da dimensdao do mercado provocado pela integracao
econdmica ¢, geralmente, visto como um factor positivo para a eficacia produtiva do
conjunto geografico integrado. Com efeito, deverd permitir obter economias de escala na
producao de bens finais e/ou o desenvolvimento de novas tecnologias.

Baldwin (1989) tem em conta os mecanismos endogenos do crescimento, ¢ analisa
empiricamente as consequéncias do grande mercado de 1992*° na UE. Constata que
provocaria um aumento da taxa de crescimento global, dado os efeitos a médio prazo
sobre a poupanga e o investimento’, a longo prazo sobre as taxas de crescimento da
produgdo e consumo™, e sobre os determinantes da rentabilidade da inovagdo na UE*®.

Outra obra recente ¢ a de Rivera-Batiz ¢ Romer (1991b). Estes autores concluem que a
integracdo mundial, ao promover um aumento do mercado potencial, gera incentivos a
propria investigacdo industrial. Além disso, comparativamente com os residentes em
economias isoladas, os residentes da economia integrada tém acesso a uma base de
conhecimentos tecnoldgicos mais vasta, e a exposi¢ao a concorréncia internacional tende
a evitar a redundancia na investigacao industrial.

Ainda no contexto analitico dos modelos de crescimento enddgeno, Bertola (1992)
propds, no entanto, resultados mais modestos para o resultado da integracdo europeia,
tendo em conta a relagdo entre a eficacia econdmica global da “unido” e os fendmenos de
localiza¢do do crescimento. De acordo com o autor, a mobilidade gera uma excessiva
concentragdo dos factores de produgdo que pode ser prejudicial ao crescimento global,
pelo que apela a um conjunto complexo de medidas de politica econdmica.

Efeito catch-up de convergéncia

Diversos trabalhos centram-se com maior intensidade no efeito de convergéncia
(catch-up bonus). Trata-se de um efeito visivel num processo de integracdo econdmica,
embora se possa manifestar em qualquer economia aberta que nao seja lider na tecnologia.
A formulacao base considera que os PVD’s t€m a sua disposi¢do, para além do estimulo
para alcancar o(s) lider(es), uma série de tecnologias com provas dadas e, portanto, a
possibilidade de optar pela “melhor” ou mais adequada as suas necessidades e
disponibilidades, a um custo inferior (imitagdo). Sustenta, ainda, que o diferencial das
taxas de crescimento do PIB de um dado pais que esta a convergir, tende a diminuir com a
reducdo do lag, pois sdo menores as oportunidades de imitagcdo, de difusdo ou de

33 Data da institui¢do do mercado tnico europeu, na sequéncia do relatério Cecchini.

¥ 0s ganhos estaticos do crescimento elevariam o crescimento do produto que se transformaria num maior
volume de poupanca que, canalizada para investimento, geraria um aumento do stock de capital.

33 Utilizando para tal uma formulacio derivada de Romer (1986).

3% Pois uma inovagio protegida mediante uma patente durante um certo periodo, sera tanto mais rentével
quanto maior for o mercado de venda do produto com rentabilidade.
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convergéncia de conhecimentos. Por fim, releva o facto do efeito depender da intensidade
das trocas internacionais e da capacidade de adopgdo tecnologica interna®’.

Um bom exemplo desta abordagem ¢ o estudo empirico de Fecher (1992). Constatando
que varios estudos empiricos atribuiam a capacidade dos paises para imitar as tecnologias
do(s) pais(es) lider(es) e a actividade de inovacgao, os factores vitais para o crescimento da
produtividade, propOs-se analisar empiricamente essa situagdo em o0ito sectores
industriais®® de onze paises®® da OCDE, durante o periodo 1970-1986. Para isso, e “a fim
de melhorar as andlises tradicionais, a medida de PTF foi decomposta em dois elementos:
progresso técnico e crescimento da eficiéncia técnica.” [Fecher (1992, pag. 126)]. Com
base nos resultados estimados constata o poder explicativo do efeito catch-up (com uma
influéncia positiva sobre o crescimento da eficiéncia técnica) e da I&D (que influencia
positivamente o progresso técnico) sobre a PTF e o interesse da respectiva decomposi¢cdo

O] . A s , . 40
em progresso técnico e crescimento da eficiéncia técnica™ .

Além disso, considera algumas hipdteses adicionais relacionadas com o ambiente
internacional. Assinalando que os sectores de 1&D ndo podem impedir eficazmente os
outros sectores nacionais e estrangeiros de beneficiar dos seus projectos, inclui uma
medida de externalidade internacional e intra-sectorial, que vem a ter um efeito positivo e
significativo sobre o progresso técnico. Por outro lado, considera duas varidveis
adicionais que reflectem as alteracdes dos termos de troca e o crescimento da procura
mundial, que vém a exercer um impacto positivo e estatisticamente significativo sobre a
eficiéncia técnica. Mais, os resultados da extensdo sugerem que os coeficientes das
varidveis catch-up e 1&D sdo robustos a inclusdo das novas variaveis explicativas.

Em 1988, Englander e Mittelstadt atribuem a diminuicdo do crescimento da
produtividade na OCDE (que, em termos médios, passa de pouco menos de 3% ao ano
nos anos 60 para 0,5% ao ano nos anos 80) entre outros factores a diminuig¢do das
possibilidades de cafch-up. Relativamente a este factor constatam que, durante os anos 60,
os paises da OCDE melhoram a sua performance por via da captacdo das inovacdes
registadas nos EUA (pais lider), num contexto de expansdo ripida das trocas
internacionais ¢ de reducado das barreiras comerciais. No entanto,

“(...) @ medida que o nivel tecnoldgico de todos os paises convergiu para o dos
EUA, as possibilidades de melhorias eram cada vez mais limitadas. Além disso, as
vantagens potenciais da liberaliza¢do das trocas reduziram-se apos o rapido progresso

37 Relevando para tal a importancia do capital humano, como sugere Lucas (1988) e Romer (1990).

EEINNTS ER I3 EEINNT3

38 «“Madeira e obras de madeira”, produtos quimicos”, “produtos alimentares, bebidas e tabaco”, “obras de
metal, maquinas e material de transporte”, “metalargica de base”, “papel, tipografia e editoriais”, e “téxteis,
vestuario e calgado”.

3% Alemanha, Bélgica, Canadé, Dinamarca, EUA, Franca, Italia, Japdo, Noruega, Holanda e Suécia.

40 Essa situacdo leva Fecher (1992, pag. 124) a referir que “Isso confirma os resultados de outros trabalhos
que tentam provar a importancia desses factores na evolugdo da produtividade depois da 2* Guerra Mundial
(...)” como sdo os casos de “Fagerberg (1989) (...) Kormendi e Meguire (1985) (...) Dowrick ¢ Nguyen

(1989) (...) Dollar, Wolff e Baumol (1987) e de Dollar e Wolff (1988) (...).”.
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dos anos 60. (...) o proteccionismo aumentou (...).” [Englander e Mittelstadt (1988,
pag. 34)].

Também, para Larre e Torres (1991) o processo de catch-up ¢ um factor importante
para a obtencdo de ganhos de produtividade. Quanto aos canais que o permitem destacam,
na pagina 199, “(..) a importacdo de tecnologia por agentes residentes e o
estabelecimento de firmas estrangeiras que, por seu turno, importam ou produzem esses
bens de investimento.”. E, referindo-se a experiéncia portuguesa, espanhola e grega, dos
anos 60 aos anos 80, consideram que o investimento directo estrangeiro e a abertura ao
comeércio internacional foram as condigdes que propiciaram o referido efeito.

Em 1993, Ben-David utilizando um modelo empirico confere um papel central ao
comércio internacional como propagador dos efeitos de catch-up, ao observar que a
existéncia de convergéncia coincide com a abertura ao exterior. Este trabalho ¢ muitas
vezes citado para justificar a hipdtese de que a abertura ao comércio internacional tem um
impacto importante e positivo nos rendimentos e na convergéncia real dos PVD’s.

Outros trabalhos de natureza geral sobre a identificacdo de factores de crescimento,
concluem também pela importancia do efeito catch-up. Sdo os casos de Englander e
Gurney (1994a, pag. 95) [para quem a evolucdo da PTF estd ligada “a imitacdo da
tecnologia utilizada pela economia lider”, que ocorre com a abertura dos mercados], Pack
(1994, pag. 62) [que relevando a importancia do comércio externo, sublinha que os PVD’s
poderdo registar melhorias da PTF pois “o seu atraso inicial oferece uma oportunidade
que pode ser explorada”] e Mateus (1995, resumo) que, relativamente ao grupo dos
“tigres asiaticos”, considera, entre outras causas, terem sido as

“(...) sucessivas ondas de investimento, efectuadas no contexto de economias
orientadas para exportacdo, (...) a correia de transmissdo da transferéncia de
tecnologia dos paises mais avangados e que incorporaram as melhores tecnologias
disponiveis em cada periodo.”

Importacoes de bens de capital

Outros estudos observam que o comércio internacional contribui para o crescimento
econodmico por permitir o acesso a factores de producao importados que incorporam novas
e melhores tecnologias. Ora, conhecida a importancia da “captacdo” de novas tecnologias
no crescimento econémico, sobretudo por parte dos PVD’s, discute-se a importancia da
abertura desses paises ao comércio internacional na composi¢ao do investimento, € ndo
apenas na acumulacao total de capital.

De Long e Summers (1991 e 1993) estudam a relagdo entre investimento em capital
fisico e a PTF, ressaltando dos seus estudos que os paises que consagram uma maior
propor¢do do seu PIB ao investimento em maquinaria tendem a registar um nivel mais
elevado de PTF. E, De Long e Summers (1994), mostram que, sobretudo quando se exclui
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da amostra os PD’s, 0 investimento em méaquinas tem origem nas importacdes*’, pelo que
por essa via se incorpora tecnologia estrangeira. Assim compreende-se que, por exemplo,
também Rodrik (1994) e Lee (1995) aconselhem a abertura ao comércio internacional, em
especial, a importagdo de bens de capital.

Pereira (1996) estuda o impacto do capital importado no desempenho interno das
economias grega e portuguesa, no periodo 1962-1990, através de uma modelizacao
econométrica capaz de atender aos feedbacks dinamicos directos e indirectos das
alteragdes no capital importado sobre o comportamento interno. Dos resultados estimados
destacam-se quatro importantes conclusoes:

— a acumulagdo de capital importado afecta o produto como factor adicional na

produgcdo e como fomentador da produtividade (porque supostamente ¢ mais
avancado em termos tecnologicos);

— o capital importado e interno mostram uma forte relacio de complementaridade:
alteracdes positivas na taxa de acumulagdo do capital importado produzem
aumentos na taxa de variagdo do capital interno;

— o capital importado e o trabalho apresentam uma relacdo de substituibilidade,
significando que a tecnologia avangada tende a substituir trabalho ndo qualificado;

— o produto marginal do capital importado é superior ao produto marginal do capital
interno o que, por sua vez, sugere uma relativa escassez do capital importado.
Porém, a relativa escassez do capital importado diminui apds a adesdo de ambos os
paises @ UE (Unido Europeia), indiciando que um melhor acesso aos mercados
externos por via do processo de integragdo econdmica, afectou positivamente as
economias, através da importagdo de bens de capital.

1&D, capacidade de inovacao e spillovers

Em 1993, Coe e Helpman relacionam o percurso da PTF com altera¢des no stock de
1&D (proxy do stock de conhecimento — capacidade de inovacdo), doméstico e externo
(este ponderado pelo peso das importagdes no PIB), em 21 economias industrializadas da
OCDE (incluindo Portugal) e Israel, no periodo 1971-1990. Os resultados obtidos
confirmam a relagdo positiva entre o stock de I&D de um pais e a sua PTF*>. Mas, no
contexto do nosso trabalho, mais relevante é o facto das despesas em I&D de um pais
influenciarem a PTF de outros. Com efeito, relativamente a 1990, constata-se que:

1 “Tal como Warner (1991) demonstra, excluindo o caso das economias mais ricas, o volume de
magquinaria e equipamentos sdo importados do exterior” [De long e Summers (1994, pag. 25)].

2 Ceteris paribus, em média, um aumento em 1% no stock de I&D nos 7 PD’s mais industrializados (G7)
provoca um aumento de 0,234% na respectiva produtividade. Nas restantes 15 economias os ganhos sdo
proporcionalmente menores (cerca de 0,078%) [Coe e Helpman (1993, pag. 871, tabela 4)].
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— grande parte dos beneficios do investimento em [&D dos PD’s mais industrializados
revertem para outros paises™;

— o efeito sobre a PTF doméstica do stock da 1&D externa ¢ tanto maior quanto mais
aberta ao comércio internacional for a economia44;

— as economias menos desenvolvidas sdo as que mais beneficiam dos stocks de 1&D
externos”.

Em trabalho posterior, Coe et al. (1995) desenvolvem este tltimo ponto, aplicando o
mesmo tipo de modelo*® a uma amostra com maior presenca de PVD’s*’. Dos resultados
estimados, destacamos o facto de que:

— na sequéncia do comércio externo, os PVD’s obtém importantes spillovers oriundos
da I&D dos PD’s: importando dos PD’s, os PVD’s adquirem inputs de alta
tecnologia que tornam as suas proprias indastrias mais eficientes™;

— os maiores spillovers provéem dos EUA que possui 0 maior stock de I&D*;

— existe uma forte associacdo entre a intensidade do comércio externo ¢ a

proveniéncia dos spillovers™".

Causalidade crescimento-comércio externo

Num trabalho recente, Frankel et al. (1996) abordam o problema da possivel
causalidade entre o crescimento econdomico € o comércio externo, recorrendo a
experiéncia dos paises do sudeste asiatico. Comegam por referir que estimativas de
diversos estudos empiricos atribuem um papel decisivo ao comércio internacional’’ como
fonte do crescimento econdémico, mas que essas estimativas sao obtidas com metodologias

# Face aos valores estimados, os maiores spillovers provéem dos EUA, que possui o stock de 1&D mais
elevado. Ceteris paribus, em média, cada aumento de 1% no seu stock eleva a produtividade dos outros
paises em 0,0422%. De seguida os maiores spillovers provéem, por ordem decrescente, do Japao,
Alemanha, Franca, Italia, Reino Unido e Canada [Coe e Helpman (1993, pag. 873, tabela 5)].

* Por exemplo, Portugal, Grécia e Irlanda, paises de desenvolvimento semelhante, ¢ com um peso das
importagdes no PIB de 45,16%, 32,60% e 53,31% respectivamente; constata-se que, ceteris paribus, em
média, um aumento de 1% no stock de 1&D externo aumenta a PTF em cerca de 0,1265% em Portugal,
0,0909% na Grécia e 0,1636% na Irlanda [Coe e Helpman (1993, pags. 873 e 882, tabelas 5 ¢ A6)].

# Os autores estimam que, por exemplo, ceteris paribus, em média, um aumento de 1% no stock de 1&D
externo aumenta a PTF em 0,1265% em Portugal, 0,0657% na Nova Zelandia e 0,0619% na Espanha [Coe ¢
Helpman (1993, pag. 873, tabela 5)].

% Com algumas adaptagdes, principalmente devido & inclusdo da taxa de escolaridade como proxy do
capital humano, para atender a capacidade de aproveitamento dos spillovers provenientes dos PD’s (dado
que, segundo os autores, em 1991, o G7 levou a cabo 92% da I&D realizada a escala mundial).

7 Tomam 77 PVD’s [Coe et al. (1995, tabela 1)] e os 22 PD’s do trabalho anterior de Coe ¢ Helpman
(1993).

* Confirmam, portanto, a ja referida importancia das importagdes de bens de capital.

¥ Ceteris paribus, em média, um aumento de 1% no seu stock eleva a PTF dos outros paises em 0,04%
[Coe et al. (1995, tabela 5)]; confirmando o resultado obtido por Coe e Helpman (1993), apesar das
alteracdes na amostra.

> Por exemplo, constata-se que, em geral, os paises da América Latina tém trocas comerciais mais intensas
com os EUA e sdo também mais influenciados pela I&D levada a cabo pelos EUA.

>! Entendido em sentido amplo. Assim, citam Grossman e Helpman (1991b e 1991c¢) para sublinhar que tdo
importantes spillovers sdo obtidos através das importagdes como através das exportacdes.
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incapazes de testar a direc¢do de causalidade eventualmente existente entre as varidveis.
Por isso, observam que sao feitas algumas reservas a esse proposito, pois, segundo alguns
trabalhos, a correlagdo existente permitiria sustentar hipdteses contrdrias quanto ao
contributo do comércio externo>® para o crescimento econdmico.

Consideram, entdo, necessario endogeneizar o comércio externo. Para o efeito, testam
a possibilidade de determinagdo simultanea do crescimento ¢ do comércio externo, este
Gltimo modelizado de acordo com uma abordagem gravitacional®. Dos resultados
estimados, concluem que, de facto,

“(...) muitas das explicagdes sugeridas para o crescimento dos paises do sudeste
asidtico na realidade parecem ter um papel importante: o efeito catch-up
(particularmente na China, Indonésia e Tailandia), investimento ¢ educagdo
(especialmente no Japao, Coreia, Malasia, Singapura e Taiwan) (...). A abertura tem
um papel substdncia em muitos paises, especialmente Hong Kong e Singapura.”
[Frankel et al (1996, pag. 15)],

e que, no caso de existir causalidade entre o crescimento econdémico € o comércio
externo, esta contribui para reforcar o efeito do comércio externo sobre o crescimento, em
vez de o pOr em causa.

>2 Veja-se, por exemplo, o ja citado trabalho de Jung e Marshall (1985).

%3 Que na sua forma mais bésica considera que o comércio entre o pais i e o pais j € proporcional ao PIB dos
paises e esta inversamente relacionado com a distancia entre eles, por analogia com a teoria gravitacional de
Newton de atracgdo entre duas massas.
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CAPITULO 11

REAVALIACAO DO CONTRIBUTO DO COMERCIO EXTERNO PARA O
CRESCIMENTO DA ECONOMIA PORTUGUESA, 1960-1993

2.1. INTRODUCAO

A 1identificagdo dos factores de crescimento pode ser feita na Optica da procura e na
optica da oferta. Na optica da procura™, o crescimento econdémico atribui-se, sobretudo,
ao aumento do mercado interno, a substituicio de importacoes e a variagdo das
exportacdes. Na oOptica da oferta determina-se, com recurso a fungdes de producgdo, a
contribui¢do de cada factor produtivo para o crescimento do output.

No seguimento do capitulo anterior, adoptamos a Optica da oferta para a analise das
fontes de crescimento. Note-se, no entanto, que, por exemplo, nas diversas sinteses e
aplicacdes citadas a optica da oferta reflecte também elementos da procura. De igual
modo, uma abordagem na Optica da procura pode reflectir alguns elementos de oferta,
pois a alteragdo dos pregos relativos dos factores afecta o grau e a estrutura da abertura ao
exterior e, portanto, a importancia relativa dos varios tipos de procura.

Na seccdo 2.2 apresentamos uma breve analise da evolu¢do de indicadores de
avalia¢do da performance da economia portuguesa, considerando a Unido Europeia (UE)
como termo de comparagdo’ (especificamente, a UE a 12 Estados-membros ¢ tomando a
Alemanha sem unificagdo (UE12)), e a evolugdo do grau de abertura ao exterior,
recorrendo, sempre que possivel, a citagdo de diversos trabalhos.

Posteriormente, na sec¢do 2.3, procuramos empiricamente uma relagdo estavel, no
periodo 1960-1993, entre crescimento da economia portuguesa e a abertura ao comércio
internacional, que confirme a literatura dominante (Classica e “moderna”) sobre o assunto
(capitulo I) e as consideragdes efectuadas na seccdo 2.2. Para tal, tomamos
particularmente a sec¢do 1.4 do capitulo I, pois com os desenvolvimentos recentes na
Teoria do Comércio Internacional e as reformulagdes da Teoria do Crescimento
Econémico, os efeitos dindmicos sobre a taxa de crescimento do produto passam a
integrar a analise do comércio internacional.

Entre outros, a consideragdo de economias de escala, a difusdo e adopg¢ao de inovagdes
tecnologicas, e os efeitos de escala associados com o capital humano, trazem um
consideravel alargamento das possibilidades de ganhos associados a liberalizagdo das
trocas comerciais € a integragdo econdémica.

> Uma analise na 6ptica da procura relativa a Portugal foi realizada, por exemplo, por Rocha (1981).

> A consideracio da UE como termo de comparagio é intencional, seja porque Portugal ¢ membro da UE
desde 01/01/1986, seja porque a UE serve para avaliar o efeito de catch-up na analise econométrica que se
segue, ja que integra os PD’s da Europa.
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Assim, apresentamos na subsec¢do 2.3.1 um resumo do framework desenvolvido para
contabilizar a influéncia do comércio externo sobre a taxa de crescimento do produto’.
Esse modelo ¢ baseado numa abordagem standard de contabilidade de crescimento
através de uma funcao de producdo, mas com a inclusdo de ganhos de eficiéncia no uso
dos factores trabalho e capital. O contributo do comércio externo (por varios canais) €
medido através da estimacio desses ganhos de eficiéncia’’.

Finalmente, na seccao 2.3.2 aplicamos o modelo a uma série temporal (1960-1993) da
economia portuguesa agregada.

2.2. CRESCIMENTO ECONOMICO E ABERTURA AO COMERCIO EXTERNO

Nas andlises sobre o crescimento econémico em Portugal ¢ muito comum apontar a
importancia da abertura ao comércio internacional a partir de 1959, ano de adesdo a
Associagdo Europeia de Comércio Livre (EFTA), para a compreensdo do rapido
crescimento econdmico verificado™®.

Performance da economia portuguesa

Ao nivel do produto interno bruto per capita a precos correntes avaliado a paridade
dos poderes de compra (PIBpcPPC) verificamos que Portugal, passa de 37,8% em 1960,
do PIBpcPPC médio da UE para 59,8% em 1993 (grafico 1).

%6 Refira-se que a direcgdo de causalidade entre crescimento econémico e comércio internacional é
negligenciada. No entanto, relembre-se que, de acordo com Frankel ef al. (1996) a simultaneidade, a existir,
vai no sentido de reforcar a relacdo positiva entre as duas variaveis.

> Na terminologia da contabilidade do crescimento, o objectivo equivale a atribuir os “residuos de Solow” a
melhorias na eficiéncia dos inputs que, por sua vez, sdo explicados por um conjunto de variaveis quer
domésticas, quer relacionadas com o comércio externo.

% Entre outros, Fernandes e Alvares (1972), Rodrigues ef al. (1977), Rocha (1977, 1981 e 1984), Branddo
(1993), Mata e Valério (1993), Neves (1993b e 1994), Mateus (1995) e Lopes (1996).
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Gréfico 1 - Evolugdo do PIBpc PPC (UE12 = 100), 1960-1993
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Fonte: Comissdo das Comunidades Europeias, European Economy, 59 (1995, pag. 199).

A evolugdo nacional foi favordvel, no computo do periodo, observando-se um
diferencial positivo de crescimento face a média comunitéria, superior ao diferencial de
crescimento demografico apesar da guerra colonial, da revolucdo de 1974 e das crises
conjunturais de 1975-1978 e 1983-1985 (quadro 1).

Quadro 1 — Evolucao do PIB, 1960-1993:

Variacdo do PIB Taxa crescimento Variacdo
(em%) Demografico PIBpc

Anos Portugal | UEI12 (3) Portugal | UEI2 (6) | Relativo

(1) (2) | (1)-(2) (4) (5) (4)-(5)] (3)-(6)
1960-1969 | 6,36 4,82 1,53 0,10 0,81 -0,71 2,24
1970-1979 | 5,10 3,38 1,72 0,81 0,51 0,30 1,42
1980-1989 | 2,75 2,22 0,53 0,65 0,30 0,35 0,18
1990-1993 1,60 1,28 0,33 0,10 0,48 -0,38 0,70
1986-1993 3,11 2,34 0,78 0,24 0,40 -0,16 0,94
1960-1993 | 4,31 3,17 1,14 0,48 0,52 -0,04 1,10

Notas: Variagdo do PIB ( em % ) = variagdo média anual do PIB a precos constantes; Variagdo PIBpc
Relativo = diferenga entre os diferenciais de crescimento do PIB real e da populagéo.

Fonte: construido com base em valores obtidos de European Economy, 59, 1995, pags. 191 e 200.

Por outro lado, assiste-se ao peso crescente do sector secundario e, posteriormente,
também do tercidrio na actividade econdémica, tendo a estrutura sectorial do produto e da
populagdo activa convergido com a da média da UE (quadro 2). Saliente-se que,
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“(...) passagem de mao-de-obra de actividades onde a produtividade ¢ baixa para
outras onde a produtividade ¢ mais elevada, pode ser considerada uma manifestagao
da melhor afectagdo de recursos, e, portanto, exercendo efeitos sobre o produto. A
nivel nacional este fendmeno reveste-se de particular importancia quando ha
transferéncia da mao-de-obra agricola para a industria.” [Sousa (1970, pag. 31)].

Ainda do quadro 2, conclui-se que o sector mais dindmico da economia foi nos anos 60
o sector secundario, mas deu progressivamente o lugar ao sector terciario. Idéntica
conclusdo obtém Lopes (1996, pag. 68):

“(...) o processo de industrializagdo avancou a ritmo notavel entre 1960 e 1973,
mas posteriormente progrediu com bastante mais lentiddo. (...) como contrapartida a
terciariza¢do da economia intensificou-se significativamente em termos relativos no
periodo posterior a 1973 (...).”

Quadro 2 — Estrutura sectorial do VABpm e da populacio activa

VABpm ( %) Populagdo activa civil
empregue( % )
Anos / Sectores Portugal UEI2 Portugal | UE12
(1) (2) (1)-(2) (3) (4)  [(3)-(4)

I 23,50 9,80 13,70 43,90 25,70 18,20

1960 o | 27,9 31,40 | -3,50 | 22,60 | 27,30 | -4,70
11 42,10 47,80 -5,70 24,80 36,90 | -12,10

I 11,60 4,50 7,10 33,00 10,80 | 22,20

1977 II 35,60 41,00 -5,40 33,10 38,80 -5,70
11 52,70 54,30 -1,60 33,90 50,40 | -16,50

I 9,40 4,70 5,70 23,80 8,90 14,90

1984 II 39,60 38,20 1,40 34,10 34,30 -0,20
11 51,00 58,10 -7,10 42,20 56,80 | -14,60

I 6,30 2,80 3,50 17,70 6,60 11,10

1990 II 39,90 34,40 5,50 34,70 32,50 2,20
111 53,80 62,80 -9,00 47,60 60,90 | -13,30

Notas: (a) em 1960, a UE compreende a OCDE Europa; 1, 1I e III significam sector primario, secundario e
terciario, respectivamente.

Fontes: 1960: Larre ¢ Torres (1991, pag. 203); 1977, 1984 ¢ 1990: Eurostat (Estatisticas de Base da
Comunidade).

A evidéncia de convergéncia (real) com a UE ¢ igualmente assinalada no trabalho
realizado por Barros e Garoupa (1994, pag. 11)*°:

% No qual os autores seguem a metodologia proposta por Ben-David (1993) e que vai além da nossa
constatacdo simplista de convergéncia. Saliente-se, no entanto, que, a este propoésito, resultados mais
modestos sdo apresentados por Aguiar e Loureiro (1996) para o periodo de 1970-1994. Estes autores
sugerem que a convergéncia da economia portuguesa com a média da UE foi lenta, todavia o periodo mais
favoravel ocorreu ap6s adesdo a UE.
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“(...) detecta-se convergéncia no periodo de 1961-1973, seguido de uma
estagnacdo entre 1974 e 1985, periodo em que o processo pareceu parar sem no
entanto regredir. Apds 1986, regista-se um retorno do padrao de convergéncia, com
um ritmo similar ao do periodo 1961-1973.”

E, na pagina 17, acrescentam:

“(...) o facto de os padrdes de convergéncia apos a adesao a EFTA e apos a
adesdo a CEE serem similares sugere que a principal for¢a de convergéncia poderao
ser os incentivos dados pela abertura da economia.”

Abertura ao comércio internacional

Quanto a abertura ao comércio internacional, constatamos da leitura de diversos
trabalhos sobre a economia portuguesa® que a revolugdo nacionalista de 28 de Maio de
1926 proclama uma economia fechada, com o objectivo de manutencdo das “virtudes” de
uma sociedade rural. Assim, os primeiros Planos de Fomento seguem a estratégia de
substitui¢do de importagcdes ¢ o condicionamento industrial permite o controlo dos
investimentos e a coordenagao da concorréncia em alguns sectores.

No entanto, tais trabalhos sdo igualmente consensuais em considerar que, apos o
periodo que se prolonga até finais dos anos 50, a crescente dindmica do comércio externo
na sequéncia de um certo esgotamento do modelo anterior de crescimento (factores
externos) e a guerra colonial (factores internos), conduzem a uma maior abertura ao
comércio internacional (grafico 2)°'.

% Por exemplo, Moura (1974), Ferrio e Cabrito (1984), Mata e Valério (1993).

6! Note-se que o grau de abertura calculado com a avaliagio das varidveis a precos correntes, vem
subestimado face ao eventual calculo com as variaveis a pregos constantes. Com efeito, recorrendo ao indice
de pregos implicito no produto, exportagdes e importagdes, constatamos que os valores médios anuais para o
periodo 1961-1993 sdo 12.33, 10.87 e 11.14, respectivamente (fonte: European Economy, 59, pags. 216-
219).
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Grafico 2 - Grau de abertura ao exterior, 1950-1993
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Fonte: - Totais: 1950-91, Neves (1993); 1992-93, Banco Portugal (1993 ¢ 1994);
- Bens: 1950-90, Mata e Valério (1993); 1991-93, B.Port. (1992, 1993 ¢
1994).

A nivel externo, hé entdo que salientar a vaga de liberalismo econdomico, que sustenta a
superioridade do comércio livre e a defesa da integragdo econdmica, e que induz no nosso
pais o ensejo pela integragdo internacional, correspondendo a um ponto de viragem.
Assim, Portugal adere a diversas organizagdes internacionais, destacando-se a
participacdo nas experiéncias europeias de integracdo econdmica: inicialmente na EFTA
e, posteriormente, no processo de pré-adesdo e adesdo a UE.

A nivel interno, a guerra colonial aumenta as despesas publicas ndo reprodutivas, gera
uma crise de confianca em muitos capitalistas, excita uma vaga de emigragdo de mao-de-
obra e provoca o isolamento diplomatico. E, entdo, a necessidade de apoios externos
(diplomaticos e econdmicos) para tornear as consequéncias da guerra que contribuiu para
a abertura a penetracdo do investimento directo estrangeiro (IDE) (gréafico 3), iniciando-se
uma série de empreendimentos nos quais se associam capitais nacionais e externos®,
colmatando-se, assim, a limitacdo da capacidade de investimento por parte do Estado, sem

sacrificar o crescimento economico.

62 Para uma anélise detalhada sobre a penetracio do IDE, veja-se, por exemplo, Matos (1973).
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Grafico 3 - Evolucao do IDE, 1960-1993
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Fontes: - FBCF e PIB: 1959-91, Neves (1993); 1992-93, Banco Portugal (1993 e 1994);
- IDE: Gabinete de Estudos-BPA.

Neste contexto global de aprofundamento da internacionalizagdo, da-se entdo inicio a
uma fase de industrializacdo relativamente rapida pelo que “(...) o acentuado aumento das
exportacdes industriais torna-se um elemento central da estratégia de crescimento

economico.” [Branddo (1993, pag. 73)], desde logo, porque

“(...) o grupo de empresas com maiores propensdes para exportar assume um
posicionamento mais agressivo e, por conseguinte, mais orientado para o mercado.”
[Jesus e Ribeiro (1991, pag. 176)].

O facto das empresas com melhor performance serem aquelas que participam com
sucesso no mercado mundial, reflecte, por um lado, a importancia do comércio externo
como bom terreno de ensaio para as empresas fazerem as suas provas e, por outro lado,
reflecte também a ideia de sucesso das politicas internas que encorajam a concorréncia € a
competitividade no mercado mundial, tal como no mercado interno.

Além disso, apenas no contexto internacional ¢ possivel a rapida modernizagdo da
estrutura produtiva, que passa pela importacdo de diferentes bens e servigos, onde
assumem particular relevo os bens de capital e a transferéncia de tecnologia. Silva (1983,
pag. 13), por exemplo, afirma que houve uma “extensao de importagdo de tecnologia (...)”
e Gongalves e Caraga (1986, pag. 103) consideram que:

“(...) ¢é preferencialmente através da compra de tecnologia ao exterior que o
sistema produtivo sediado no territorio nacional satisfaz as suas necessidades em
matéria de inovagdo.”
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Rolo (1984) com base em dados de 1982, verifica que a presenga da tecnologia
estrangeira ¢ um factor de dinamismo assinalavel nas empresas que dela dispdoem. Como
vimos Pereira (1996) conclui que a acumulacdo do capital importado, porque
tecnologicamente mais avancado, afecta positivamente o produto, suscita um aumento na
taxa de variagdo do capital interno e tende a substituir trabalho nao qualificado.

Em alguns sectores, a orientagdo exportadora deriva da intervengdo do capital
estrangeiro. Assim, Ferreira (1984) verifica que o capital estrangeiro exerce no final dos
anos 70 um papel decisivo nos sectores maquinaria e aparelhos eléctricos, equipamento de
transporte e vestuario, sectores de elevada performance exportadora.

Nesse sentido, apontam também os trabalhos de Matos (1973), Rodrigues et al. (1977),
Afonso (1983), Graga et al. (1983) e Simdes (1983, 1985a e 1985b). De facto, a titulo de
exemplo, as seguinte passagens sdo bem elucidativas:

“(...) as empresas com capital estrangeiro estdo mais fortemente presentes, quer
nos poélos de especializagdo, quer nos polos de dependéncia, ou seja, nas zonas
mergulhadas no comércio internacional.” [Graca et al. (1983, pag. 33)];

“ (...) as empresas com capital estrangeiro t€ém uma orientacdo exportadora
significativa, contribuindo com uma parcela substancial para as exportacdes
portuguesas. Esta propensdo exportadora ¢ caracteristica sobretudo das empresas
implantadas a partir do principio dos anos 60, na sequéncia da adesdo de Portugal a
EFTA e num periodo de grande expansdo dos fluxos de comércio internacional.”
[Simdes (1985a, pag. 15)%].

Por outro lado, dado que as empresas de capitais estrangeiros detém a primazia nas
compras de tecnologia ao exterior, como refere Gongalves e Caraga (1986), compreende-
se que Santos (1991), num estudo sobre o IDE e a eficiéncia da industria portuguesa para
o periodo de 1977-1982, conclua que essas empresas

“(...) sdo, em média, mais eficientes do que as firmas nacionais, isto ¢, dispdem
de processos produtivos e de uma organizagao empresarial que lhes permite produzir
a custos médios mais baixos.” [Santos (1991, pag. 191)].

Pelo que, como afirma o autor, o IDE gera efeitos competitivos no mercado interno; a
sua presenga no espaco nacional reflecte-se numa ac¢do disciplinadora sobre o poder de
mercado doméstico semelhante ao das importacdes, sendo de esperar que as empresas de
capitais estrangeiros exer¢am um efeito positivo sobre a produtividade das firmas
domésticas, ja que tendo

“(...) vantagens competitivas especificas e sendo, portanto, mais eficientes que as
firmas domésticas, ¢ de esperar que conduzam a ajustamentos, por parte destas

63 Nesse trabalho o autor apresenta como caracteristicas mais salientes da evolugdo da orientagdo
exportadora do capital estrangeiro para o periodo de 1978 a 1983 as seguintes: a) reforco das industrias
exportadoras trabalho-intensivas modernas, particularmente o automovel; b) estabilizacdo das industrias
trabalho-intensivas tradicionais, especialmente o vestuario; e, ¢) forte crescimento das empresas de capital
estrangeiro na quimica industrial.
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ultimas, tendentes a uma convergéncia para as solucgdes tipicas das firmas que tém
dimensdes mais eficientes®.” [Santos (1991, pag. 196)].

Finalmente, quanto a orientacdo geografica do comércio externo, verificamos que se
dirige predominantemente para PD’s da Europa (Estados-membros da EFTA e da EU)
(graficos 4 e 5%, Esta constatagio torna-se importante pois a “maximizacdo” do
contributo do comércio externo sobre o crescimento econdmico ocorre quando o comércio
¢ efectuado com os paises que possuem a melhor tecnologia disponivel.

Grafico 4 - Estrutura do destino das exportacdes, 1960-1993
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Fontes: 1960-90, BFE (1992, pags. 18-19); 1991-93, INE - Estat. do comércio
externo.

64 “Nio sdo de desprezar os efeitos sobre a produtividade que podem decorrer da formagio profissional
efectuada pelas multinacionais, bem como da transferéncia de tecnologia”, apesar de, segundo o autor, tal
ter sido insuficientemente aproveitado.

6 Estruturas calculadas com base nos valores das importagdes e das exportagdes a pregos correntes. Note-se
quanto a estrutura das importagdes, que o aumento do peso de “Outros” de 1973 para 1980 resulta do
aumento das importa¢des oriundas da Organizagdo dos Paises Produtores ¢ Exportadores de Petréleo
(OPEP), que representavam em 3,63%, 19,3% e 8,4% respectivamente em 1973, 1980 ¢ 1986.

40



Grafico 5 - Estrutura da origem das importagdes, 1960-1993
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Fontes: 1960-90, BFE (1992, pags. 23-24); 1991-93, INE - Estat. do comércio
externo.

Parece-nos poder concluir-se, da breve descricdo da evolucao da economia portuguesa,
que a abertura ao exterior foi um importante factor no processo de catch-up. Destacamos
também a intensificagdo do IDE que, orientado para as exportacdes, contribuiu
substancialmente para a acumulacao de capital tecnologicamente mais evoluido, para o
emprego ¢ o desenvolvimento do capital humano.

Na seccdo seguinte procuramos, com recurso a fungdo de produgdo neocléssica e ao
uso de técnicas econométricas, sistematizar empiricamente o contributo do comércio
externo para o crescimento do produto, de modo a confirmar, para a economia portuguesa
e no periodo de 1960-1993, a andlise teorica dominante — Cléassica e “moderna” —
(capitulo I) e a analise descritiva desta seccao.

2.3. CONTRIBUTO DO COMERCIO EXTERNO PARA O CRESCIMENTO ECONOMICO
PORTUGULS, 1960-1993

2.3.1. Modelo de contabilidade do crescimento com eficiéncia dos factores

Propomo-nos, agora, apresentar um sumadario do framework desenvolvido para
contabilizar a influéncia do comércio externo sobre a taxa de crescimento do produto,
recorrendo a uma fun¢ao de producdo, que inclui ganhos de eficiéncia na utilizacdo dos
factores trabalho e capital. Como veremos, o contributo do comércio externo (via diversos
canais) ¢ medido através da estimagao desses ganhos de eficiéncia.
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Consideremos, entdo, a seguinte fun¢do de producao neoclédssica com elasticidade de
substituicdo constante (CES), com rendimentos constantes a escala®®:

Y0 = [ LO 0] 4B K e® ]} ¥ ()
em que:
Y(t): € o output real agregado, no periodo t;
L(t): ¢ a quantidade de trabalho, no periodo t;
K(t): € o stock de capital agregado, no periodo t;
f(t): ¢ a eficiéncia do trabalho, no periodo t;

g(t): ¢ aeficiéncia do trabalho, no periodo t.

Os inputs sao [L(t) f(t)] e [K(t)g(t)], trabalho eficiente e capital eficiente,
respectivamente, designando trabalho e capital medidos em unidades de eficiéncia, em
contraposi¢do a L(t) e K(t), que sdo medidos em unidades convencionais. Por outras
palavras, os niveis de eficiéncia f(t) e g(t) captam as melhorias na qualidade dos inputs
fisicos, que aumentam a respectiva produtividade marginal (contrariamente as
quantidades medidas em unidades convencionais).

A taxa de crescimento do output real que resulta de (1) ¢

Y(t)

\A((t) = 0{— Y
L(H)f(t)

} [t(t)+f(t)]+BL<(t>g(t)

} R+ &) @)

em que o acento circunflexo designa a taxa de crescimento da respectiva variavel.

Como os niveis de eficiéncia f e g ndo sdo observaveis, consideramos que sdo funcao
de (e, portanto, instrumentdveis por) um conjunto de variaveis, quer domésticas, quer
relacionadas com o comércio externo. Assumindo a forma funcional de elasticidade
constante, a eficiéncia do trabalho vem:

a3 a4 [PTFyg (0 dt

f(t) = F[IL(H)] ™ [ML(®)] ™ [XL()] 3)

em que:
F: ¢ um factor de escala;
IL: é o investimento real por trabalhador, excluindo as importacdo de
maquinas ¢ material de transporte;
ML: sido as importagdes reais de maquinas e material de transporte (isto €,
bens de equipamento) por trabalhador;
XL: sdo as exportagdes totais reais por trabalhador;

PTFpy: ¢ a produtividade total dos factores®” na Unido Europeia (doze

5 Marques (1990) utiliza uma fungdo de produgio semelhante para estimar o output potencial portugués, no
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membros);
aj, ap, € a3: sdo elasticidades (constantes) da eficiéncia do trabalho
relativamente as variaveis IL, ML e XL;
a4: ¢ a semi-elasticidade (constante) da eficiéncia do trabalho relativamente a

PTFuE.

A selecgdo deste conjunto de variaveis resulta sobretudo do seu enquadramento nas
aplicagcdes empiricas baseadas nos modelos de crescimento enddégeno e comércio
internacional. Apresentamos de seguida, para cada uma das variaveis da expressao (3),
uma revisao selectiva dessa evidéncia.

Investimento excluindo importacio de maquinas e material de transporte

“Se um papel importante ¢ atribuido ao investimento em numerosos modelos de
crescimento, ¢ porque esta empiricamente demonstrado que um aumento do racio
capital por trabalhador estd correlacionado com niveis elevados de PTF (...).”
[Englander e Gurney (1994a, pag. 56)].

A associac¢do entre o aumento da PTF (que no modelo deriva do efeito conjunto de fe
g) ¢ a intensidade de capital evidencia a adopcdo progressiva de tecnologia de melhor
qualidade. Por exemplo, para Maddison (1991) a forte expansao da PTF no periodo pos 2°
Guerra Mundial nos PD’s da Europa, resulta sobretudo do aumento das taxas de
investimento. Scott (1989) estima que, num pais onde o efeito catch-up é exiguo ou nulo
(caso, por exemplo, dos EUA), os ganhos na PTF sdo de 0,13 pp por cada pp de aumento
do investimento; e Levine e Renelt (1992) apresentam estimagdes da reac¢do da producdo
que vao de 0,09 a 0,17 pp. Por sua vez, Englander e Gurney (1994a) apontam como
resultados mais robustos na analise empirica do crescimento da produtividade na OCDE,
entre 1960-1990, a correlagdo positiva entre o aumento da produtividade do trabalho e do
coeficiente de intensidade de capital.

Com a exclusao das importagdes de bens de equipamento pretendemos captar
separadamente o seu efeito, por serem consideradas um dos principais canais de
influéncia do comércio externo, nos paises que nao sao lideres na tecnologia.

Importacdes de maquinas e material de transporte

A inclusdo desta varidvel decorre dos diversos estudos recentes que relevam a
importincia do comércio externo, sobretudo para os PVD’s, pelo acesso que permite a
factores de produ¢do que incorporam a melhor tecnologia disponivel. Assim, destacamos
os seguintes trabalhos ja referidos:

periodo 1974-1989.
%7 Ou seja, a diferenga entre a taxa de crescimento do produto e a soma das taxas de crescimento do trabalho
e capital ponderadas pelas respectivas shares na distribuigdo do produto.
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— De Long e Summers (1991, 1993 e 1994) que identificam, sobretudo em pequenas
economias abertas, importantes transmissoes de spillovers oriundos da 1&D dos
PD’s por via da importacao de bens de equipamento;

— Coe e Helpman (1993) e Coe et al. (1995) por constatarem que as despesas em [&D
dos PD’s influenciam significativamente a produtividade de outros (nomeadamente
PVD’s). Relembre-se o resultado estimado de que um aumento em 1% no stock de
1&D externo, em 1990, aumentou a PTF portuguesa em 0,1265% [Coe e Helpman
(1993, pag. 873, tabela 5)];

— Sousa (1970) por ja em 1970 se aperceber deste canal de influéncia do comércio
externo ao considerar que,

“Os paises subdesenvolvidos e os em vias de desenvolvimento mas pequenos ndo
sdo produtores de tecnologia de vanguarda. O progresso tecnoldgico agindo realmente
no processo produtivo ¢ introduzido exogenamente pela importacdo de equipamento e

pela comunicacao cientifica e técnica.” [Sousa (1970, pag. 13)];

— Pereira (1996) porque referindo-se aos casos portugués e grego, entre 1962-1990,
conclui que a abertura dos paises por via da integragao na UE afecta positivamente
o crescimento. Com efeito, o capital importado tecnologicamente mais avangado,
aumenta a PTF, induz investimentos adicionais e substitui trabalho ndo qualificado.
Além disso, a escassez do capital importado diminui com a adesao a UE.

Exportacoes

Trata-se de uma medida de abertura e de exposicdo a concorréncia internacional.
Realcamos, por um lado, o facto da reflexdo da sua importancia para o crescimento
economico remontar a Smith ([1776] 1981) e, por outro lado, por ser considerada em
diversos estudos tedricos e empiricos influentes®. Entre outros, Balassa (1978), Findlay
(1980 e 1984), Feder (1982), Krueger (1985) e Banco Mundial (1987), Romer (1990),
Grossman e Helpman (1991b), Rivera-Batiz e Romer (1991b), Levine e Renelt (1992) e
Frankel et al. (1996). Englander e Gurney (1994a) atentam que a correlacdo positiva entre
a produtividade e a performance exportadora reflecte:

— os ganhos de especializagdo (exploragdo das vantagens comparativas), de acordo
com os modelos de comércio externo tradicionais, ¢ as economias de escala;

— as politicas que encorajam a concorréncia no mercado mundial, permitindo uma
utilizacdo mais eficiente dos recursos (tal como acentua também Krueger (1985));

— o terreno de ensaio proporcionado pela exposi¢do internacional para as empresas
para poderem fazer as suas provas (tal como salientam também Krueger (1985) e

6 Também diversos trabalhos sobre a economia portuguesa sustentam que a promocao das exportacdes €
importante para o crescimento economico portugués. Entre outros, Jesus e Ribeiro (1991), Brandao (1993),
Neves (1994), Mateus (1995) e Lopes (1996).
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Banco Mundial (1987)).

Produtividade total dos factores na Unido Europeia

Considerando, entre outros, Englander e Mittelstadt (1988), Larre e Torres (1991),
Fecher (1992), Ben-David (1993), Pack (1994), Coe e Helpman (1993) e Coe et al
(1995), esta variavel pretende captar o efeito de convergéncia (catch-up bonus), segundo
o qual, sob certas condicdes nomeadamente de transferéncia de tecnologia e abertura ao
exterior, a taxa de crescimento da produtividade num pais que ndo seja lider na
tecnologia, tende a superar a do(s) pais(es) lider(es).

E também interpretdvel como uma qualificacdo dos mecanismos de transmissdo dos
spillovers tecnologicos. Para um determinado nivel de importagdes de bens de
equipamento, o efeito sobre a produtividade ¢ tanto maior quanto mais [&D essas
importagdes incorporarem. Nesta interpretagdo, ¢ de acordo com Coe et al. (1995), a PTF
dos principais parceiros comerciais ¢ usada como proxy para o nivel de I&D incorporado.
Dai o uso da PTF na UE (12 membros) pois engloba, simultaneamente, os principais
parceiros comerciais de Portugal e os lideres tecnoldgicos europeus.

Retomando a expressdo (3), a taxa de crescimento da eficiéncia do trabalho vem:

A AN A A
f(t) =a, IL(t) + a, ML(t) + a, XL(t) + a, PTF, (t) 4)

Como f ndo ¢ observavel, a condi¢dao de primeira ordem para maximizagao do lucro ¢

usada para derivar f como fungdo da taxa de crescimento do salario real® (em que w ¢éa
remunerac¢do real do trabalho), da taxa de crescimento da produtividade do trabalho (em
que YL ¢ produtividade do trabalho medida em unidades convencionais), e da elasticidade
de substitui¢do CES [y =1/(1+y)],

f(t) = (LJ W (t)— (Lj YL(t) (5)
x—1 x—1

Da mesma forma, ¢ possivel obter uma expressdo analoga para a taxa de crescimento
da eficiéncia do capital (&) (em que r é a remuneracdo real do capital e YK ¢ a

produtividade do capital medida em unidades convencionais),

% Note-se que o salario reflecte, em alguma medida, as melhorias no capital humano. A consideragdo da sua
influéncia através do uso da condi¢do de maximizacdo do lucro, justifica a ndo inclusdo explicita do capital
humano na determinagdo da eficiéncia do trabalho em (3) e, por consequéncia em (4), conforme decorre de
grande parte dos modelos tedricos de crescimento enddgeno (por exemplo, Lucas (1988) e Romer (1990)),
ou dos estudos empiricos suportados por esses modelos (por exemplo, Barro (1991), Benhabib e Spiegel
(1994) e Englander ¢ Gurney (1994a)).
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a(1) = ( jr (1) [ ! jYK(t) ©)
X~ x—1

Resolvendo simultaneamente as expressoes (4) e (5) em ordem a taxa de crescimento
da produtividade média do trabalho convencional, derivamos a seguinte forma estimavel
(em que v € uma variavel aleatoria de espectro branco):

7a\ A VA A\ A
YL=a,(1-y)IL+a,(1-y)ML+a,(1—-y)XL+a,(1—y)PTF,, +xw'+v (7)

Com a estimativa de y identificamos as estimativas de a;, a, a3 € a4, 0 que, por sua

vez, nos permite o calculo do seguinte instrumento para a taxa de crescimento da
eficiéncia do trabalho [através de (4) em que o simbolo til designa valores estimados]:

N A A A
f(t) =2, IL(t) +a, ML(t) + a,XL(t) + a,PTF (t) (8)

e também do seguinte instrumento para a taxa de crescimento da eficiéncia do capital:

é(t){ X Jr(t) [ ! JYK(t) 9
Y- -1

Podemos também instrumentar as séries temporais para f(t) e g(t), normalizando f(1) =

1 e g(1) =1 e calculando
f=ft-1e ¢ F1)=gt—1)e2® (10)

Usando y =(1-7%)/% na fungdo de produgdo, estimamos a taxa de crescimento do

produto real (isto €, os parametros a e [3) através da seguinte forma estocastica da equacao
(em que u ¢ uma variavel aleatoria de espectro branco):

?:OL [%JW(£+§) +B[[Kl§j¢’(f(+§)]+u (11)

Uma vez estimados a e 3, conseguimos distinguir os contributos de cada factor de
producdo para o crescimento estimado do output, e ainda, para cada factor, os contributos
do input convencional e das melhorias de eficiéncia, ordenando os termos na versao
estimada de (11), da seguinte forma:

L (v Y oy Yz [ v Y s (Y Y
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Note-se que a soma dos segundo e quarto membros do lado direito da expressdao pode
ser interpretada como a estimativa da PTF convencional, dado ser a diferenca entre a taxa
de crescimento estimada do output e as contribui¢des estimadas dos inputs convencionais.
Assim,

N i ¥
PTF = a{lJ f+ B{l] g (13)

Finalmente, com as expressdes (8) e (12) calculamos estimativas dos contributos de
cada variavel explicativa da eficiéncia do trabalho, para o crescimento do produto:

_ 7 N ¥ N a N
Yz&l~ L+BL~ K+BLN g++al~ a, |IL+
Lf Kg Kg Lf

(14)

2.3.2. Estimacio para a economia portuguesa agregada, 1960-1993

Nesta subsec¢do procedemos a estimagdo do modelo de contabilidade do crescimento
para a economia portuguesa agregada. Assim, come¢amos por estimar previamente a
equacao (7), cujos resultados constam do quadro 3, abaixo exposto.

Como se depreende da leitura estatistica dos resultados, a regressdo ¢ globalmente
significativa e, individualmente, as variaveis explicativas confirmam os efeitos esperados
aos niveis de significAncia habituais, com especial relevo para as relacionadas com o
comércio externo.
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Quadro 3 — Resultados da estimacao da especificacio (7)

A
( Variavel dependente: YL, taxa de crescimento do produto real por trabalhador )
Variaveis explicativas
A A A A
IL ML XL PTFyug w
Coeficientes estimados| 0,0822 0,0793 0,1471 0,7544 0,2546
(2,6950)** | (3,6850)* | (3,1043)* (2,1816)* (3,5108)*
Var.Residual =0,2716
N° Observagdes = 34 Var. Total
Estatistica F = 34,0183* Estatistica DW = 2,1820"
Estatistica F(a) = 19,4784* Estatistica LM = 0,3106"
Estatistica F(b) = 105,6072* Estatistica Q(8) = 6,3622"
Notas:

- entre parénteses: estatistica t;
- estatistica F(a): valor observado para o teste conjunto a hipdtese de nulidade dos coeficientes das

AA
variaveis ML, XL e PTFyg;
A
- estatistica F(b): valor observado para o teste ao valor unitrio do coeficiente da variavel wT ;

- estatistica DW: valor observado para a estatistica de Durbin-Watson;

- estatistica LM: valor observado para a estatistica do teste baseado no multiplicador de Lagrange a
hipotese de autocorrelagdo de primeira ordem dos desvios;

- estatistica Q(8): valor observado para a estatistica de Ljung-Box (com 8 desfasamentos);

- k) k% e *%* traduzem a rejeicdo de Hy [de auséncia de significancia individual dos coeficientes (estatistica
t) e de auséncia de significancia global da regressdo (estatistica F)] a 1%, 5% e 10%, respectivamente;

+
- traduz a nio rejeigdo de Hy [H, significa ndo existéncia de autocorrelagdo de 1* ordem (estatistica DW
sob correcgdo de Farebrother (1980)) ou de qualquer ordem (estatistica Q)] a 5%;
_2
. Var.Residual — >(¢i —©)
Var. Total (Y - )°
variagdo da variavel dependente em torno da respectiva média amostral,

; ou seja, variagdo dos residuos em torno da respectiva média sobre a

- a definicdo das variaveis e a respectiva fonte dos dados contam de Afonso (1997).

Recorrendo as expressdes (8), (9) e (10) obtemos as séries temporais estimadas da taxa
de crescimento da eficiéncia do trabalho, da taxa de crescimento da eficiéncia do capital,
da eficiéncia do trabalho e da eficiéncia do capital.

Face aos valores estimados para as elasticidades e semi-elasticidade, verificamos que
ceteris paribus 0s maiores contributos marginais para a taxa de crescimento da eficiéncia
do trabalho resultam, por ordem decrescente de importancia, da PTFyg, da taxa de
crescimento real das exportagcdes por trabalhador (“varidveis externas”), da taxa de
investimento real por trabalhador (“variavel doméstica”) e da taxa de crescimento real das
importagoes de maquinas e material de transporte por trabalhador (“varidvel externa”).

Por outro lado, face ao comportamento dessas varidveis no codmputo do periodo
aferimos que em termos “absolutos” a ordenag¢ao dos contributos vem, por ordem
decrescente de importancia, da PTFyg, da taxa de crescimento real das exportagdes por
trabalhador, da taxa de crescimento real das importagcdes de maquinas e material de
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transporte por trabalhador (“variaveis externas”) e, finalmente, da “varidvel doméstica”
(grafico 6 e quadro 6).

Presenciamos ainda que o contributo da “variavel doméstica” para o crescimento do
indice de eficiéncia apresenta o mesmo andamento que o contributo das restantes
variaveis (“externas”) até 1984 e de 1989 a 1992 mas o mesmo nao acontece nos anos de
1985-1988 e no ano de 1993 (grafico 6 e quadro 6), nos quais o investimento resultou
essencialmente de componentes importadas, aventando que neste periodo tera sido
particularmente relevante para o crescimento a importacdo de maquinas e material de
transporte, como alias, Pereira (1996, pag. 66) também sugere:

“(...) a relativa escassez de capital importado (...), diminuiu nitidamente apos a
adesdo de ambos os paises (Portugal e Grécia) a Unido Europeia. Tal facto sugere que
um melhor acesso ao comércio internacional afectou de forma positiva as duas
economias em analise, através do efeito da incorporagdo tecnoldgica. O caso de
Portugal ¢ particularmente notorio, dado que, apds 1986, (...), aparentemente o capital
importado deixou de ser relativamente escasso”.

De seguida, os resultados estimados sdo, por sua vez, utilizados para a estima¢do da
taxa de crescimento do produto real, na especificacdo (11). O quadro 4 apresenta esses
resultados, comparando-os com especificagdes alternativas que excluem as varidveis de
comércio externo.

Concretamente, admitimos uma hipotese Al, em que a existéncia de eficiéncia dos
factores ndo depende das “varidveis externas”, e a uma hipotese A2, na qual nem sequer
existe eficiéncia dos factores. Face aos resultados obtidos, ndo subsistem duvidas de que
sob a hipdtese base os resultados sugerem uma superior capacidade explicativa da
regressdo relativamente a taxa de crescimento do produto real portugués’®.

Posteriormente, os quadros 5 ¢ 6 e os graficos 6, 7, 8 ¢ 9 resumem os resultados de
contabilidade do crescimento obtidos, de acordo com as expressoes (8), (12) (13) e (14)
deduzidas.

70 A este proposito veja-se, para detalhes adicionais, Afonso (1997).
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Percentagem

Grafico 6 - Decomposicao da taxa de crescimento da eficiéncia
do trabalho estimada, 1960-1993

60 63 66 69 72 75 78 81 84 87 90 93

Cont.cIL  ----- Cont. ( cIL+cML )

Cont. ( cIL+cML+cXL ) Cont. ( cIL+cML+cXL+PTFue )

Fonte: quadro 3.
Notas: - Cont. quer significar contribuigdo de; c¢Z significa taxa de crescimento de Z.
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A
Quadro 4 — Resultados da estimac¢do da especificacdo (11); Variavel dependente: Y, taxa de crescimento do produto real

Estimac¢ao por OLS; hipdtese base

Estimacgao por MLa) da hipdtese alternativa Al: eficiéncia dos factores
explicada apenas por variaveis domésticas

( )W? ﬁ\ ( ]WA A) v \VUR A (YJ‘T’WK A)
+ g+ K = f1+L — g1t K P
S 5 k J U Gek) B
Coeficientes Estimados 0,1619 x 10'5 10,5630 0,2179 x 10_ 4,3396 0,3733
(9,8143)* (8,1992)* (1,3291) (5,0909)* (2,0680)**
N° Observacgdes 34 34
Estatistica F 351,7661%* 14,3581*
Var. Re sidual
—_— 0,1211 0,7650
Var. Total
Estatistica DW 2,3212+
Estatistica LM 0.9201+
Estatistica Q(8) 10,8075
Estimacao por OLS; hipdtese alternativa A2: sem eficiéncia dos factores
Variaveis explicativas
A A .
L K R
Coeficientes estimados -1,3793 2,4085 -0,2588
(-0,9542) (1,7173)%** (-1,1020)
N® Observagdes = 34 DW - Estatistica = 1,8581"
L _ %
Estatistica F 38,6528 LM - Estatistica = 0,113
Var. Re sidual = 0,5875 Q(8) _ 14,52354—

Var. Total

Notas: ver quadro 3; a) correccdo da autocorrelagdo de 1.* ordem por méxima verosimilhanga.
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Percentagem

Percentagem

Grafico 7 - Taxa de crescimento do PIB real, 1960-1993

60 63 66 69 72 75 78 81 84 87 90 93

Anos
cY Observada

cY Estimada

Fonte: quadros 3 ¢ 4.
Notas: ver grafico 6.

Gréfico 8 - Decomposi¢ao do contributo da eficiéncia do trabalho
para o crescimento estimado do PIB real, 1960-1993

60 63 66 69 72 75 78 81 84 87 90 93
Anos
Cont.cIL  eeeeee- Cont. ( cIL+cML)
Cont. (cIL+cML+cXL) = = = Cont. ( cIL+cML+cXL+PTFue )

cY estimada Fonte: quadros 3 e 4.

Notas: ver grafico 6.
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Gréfico 9 - Decomposi¢do da taxa de crescimento estimada do
PIB real, 1960-1993

12 +
=)
0]
&
=i
o
[
[T
4 4
60 63 66 69 72 75 78 81 84 87 90 93
Anos
Cont.cL ------ Cont. ( cL+cK) Cont. ( cL+cK+PTF )
Fonte: quadros 3 e 4.
Notas: ver grafico 6.
Quadro 5 — Decomposicio da taxa de crescimento do PIB real
(Valores percentuais médios anuais em cada um dos periodos)
Anos PIB real L f K G ftg
A A A N A N =
Y Y L |[Cont’] f |cont’| K |Cont’| g [Cont°|PTF
1960-65" | 6,09 | 6,14 |-0,07 | -0,03 | 6,44 | 3,26 | 6,08 | 3,06 |-0,28 | -0,15] 3,11
1966-73" | 6,99 | 7,05 | 1,58 | 0,80 | 5,28 | 2,71 | 6,80 | 3,27 | 0,60 | 0,27 | 2,97
1974-79* | 3,18 | 2,97 | 1,54 | 0,89 | 1,19 | 0,73 | 4,32 | 1,65 |-0,67 | -0,30 | 0,43
1980-91* | 2,62 | 2,88 | 1,53 | 0,64 | 2,63 | 1,14 | 3,36 | 1,42 |-0,75|-0,32] 0,82
1960-73° 6,60 | 6,66 | 0,87 | 0,44 |1 5,78 | 2,94 | 6,49 | 3,18 | 0,22 | 0,09 | 3,03
1974-85° 2311236 1,24 0,69 | 1,21 | 0,70 | 3,83 | 1,51 |-1,27|-0,54] 0,16
1986-90° 408 | 4301196 | 0,74 14,79 | 191 | 3,26 | 1,41 | 0,57 | 0,24 | 2,15
1974-92° 2,74 1 2,75 | 1,11 | 0,55 | 3,14 |1 0,99 | 3,70 | 1,50 |-0,67 | -0,29] 0,70
1986-93° 292 12931]10,54 0,17 | 3,47 | 1,381 3,44 | 1,46 |-0,20|-0,08 ] 1,30
1991-93° 0,98 | 0,66 |-1,841-0,78]1 1,26 | 0,49 | 3,75 | 1,54 |-1,48|-0,60]-0,11
1960-93 | 4,22 | 4271092 | 0,47 | 3,62 | 1,78 | 4,84 | 2,19 |-0,40|-0,17] 1,61

Notas:
- a: periodos de acordo com a divisdo proposta por Neves (1993b e 1994);
- b: periodos mais de acordo com a divisdo proposta por Lopes (1996, seccdo 2 e 4);

- ¢: a abreviatura cont. quer significar contribui¢@o para (o produto real estimado), em pontos percentuais.

Fonte: quadros 3 e 4.
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Quadro 6 — Contributo dos determinantes da eficiéncia do trabalho para o PIB real
(14) e para a eficiéncia do trabalho (8)

(Valores percentuais médios anuais em cada um dos periodos)

PTFyg cont.d
para:

AN N N N AN AN N N

Y Y f Y f Y f Y f

1960-65°| 6,00 | 043 | 0,85 | 0,56 | 1,12 | 120 | 2,38 | 1,06 | 2,10
1966-73*| 722 | 0,39 | 0,78 | 0,55 | 1,07 | 0,77 | 1,51 | 1,00 | 1,92
1974-79°| 2,97 | -0,10 | 0,18 | -0,19 | -0,36 | 0,04 | 0,08 | 0,98 | 1,65
1980-91* | 291 | -025]-057] 042 | 099 | 051 | 1,18 | 045 | 1,03
1960-73° | 6,66 | 0,41 | 081 | 0,55 | 1,09 | 0,96 | 1,88 | 1,03 | 2,00
1974-85° | 2,36 | -0,14 | -029 | -0,14 | -028 | 0,27 | 0,55 | 0,70 | 1,23
1986-90° | 430 | -035 | -0.84 | 1,09 | 2,61 | 0,63 | 1,64 | 0,54 | 1,39
1974-92° 2,75 | -025 | -0,59 | 0,26 | 0,65 | 0,38 | 0,88 | 0,60 | 1,20
1986-93°| 2,93 | -025 | -060 | 0,75 | 1,80 | 0,51 | 1,31 | 037 | 097
1991-93°| 0,66 | -0,08 | 021 | 0,18 | 0,45 | 0,30 | 0,75 | 0,09 | 027
196093 | 427 | 0,06 | 0,090 | 036 | 0,77 | 061 | 128 | 0,76 | 1,48

Notas:
- ver quadro 5;
- d: a abreviatura cont. quer significar contribui¢do, em pontos percentuais.

Anos IL cont.” para: | ML cont.” para:| XL cont.” para:

>

Fonte: quadros 3 ¢ 4.

2.3.3. Analise dos resultados estimados para a economia portuguesa agregada,
1960-1993

Face aos resultados estimados e constantes nos quadros e graficos anteriores,
distinguimos trés periodos distintos, 1960-1973, 1974-1985 e 1986-1993, com as
particularidades que a seguir descrevemos’ .

Periodo 1960-1973

No periodo 1960-1973, o crescimento econdmico resulta essencialmente da
evolugdo quantitativa do capital e da PTF. Segundo as nossas estimativas’~, essas duas
fontes de crescimento, contribuem com 6,21 pp (3,03 pp e 3,18 pp como contributos
da PTF e da evolugdao quantitativa do capital, respectivamente) para o crescimento
médio anual estimado de 6,66%; ou seja, sao responsaveis por 93,24% do crescimento
estimado (45,5% e 47,74% como contributo da PTF e da evolucdo quantitativa do
capital, respectivamente).

! Note-se que também na evolugdo do grau de abertura ao exterior podem distinguir-se essas trés fases
(grafico 2): na primeira (1960-1973) caracterizou-se pelo rapido aumento; na segunda (1974-1985)
manutencao; e, na terceira (1986-1993) registou-se uma nova aceleracao (especialmente até 1990).

2 Obviamente os comentarios aos resultados obtidos tém em conta os valores estimados, pelo que
inumeras vezes abstemo-nos de referir tal facto.
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A contribui¢ao estimada da PTF deve-se, na quase totalidade, ao crescimento da
eficiéncia do factor trabalho. Por outro lado, constata-se que essa contribui¢do decorre
da evolugdo das “variaveis externas”. Segundo as estimativas obtidas destaque-se, por
ordem decrescente de importancia, a PTFyg, a taxa de crescimento das exportagdes
reais por trabalhador, a taxa de crescimento das importagdes reais de maquinas e
material de transporte por trabalhador e, finalmente, a “variavel doméstica”
investimento real por trabalhador, cujos contributos para o crescimento médio anual
estimado do periodo sdo 15,47%, 14,41%, 8,26% e 6,16%, respectivamente.

O significativo contributo estimado, em termos quantitativos, do factor capital era
esperado atendendo a que,

“As politicas de desenvolvimento econdémico (de abertura ao exterior)
atribuiram entdo um papel decisivo aos investimentos em capital fisico (...) como
factores de expansdo da capacidade produtiva. (...). A propor¢do do rendimento
nacional aplicada na formagdo de capital fixo era elevada e foi subindo
gradualmente (...).” [Lopes (1996, pag. 53)].

Como vimos na sec¢do 2.2, no contexto global de aprofundamento da
internacionalizagdo, da-se inicio a uma fase de industrializagdo relativamente rapida.
Ou seja, estimuladas pelas boas perspectivas que a abertura ao exterior abre, as
empresas aceleram a expansao dos investimentos, muitas vezes associando-se capitais
portugueses com estrangeiros’~. Por outro lado, sublinhe-se também o “(...) esforco do
Estado na area dos investimentos publicos (...).” [Lopes (1996, pag. 53)].

O contributo estimado da evolucdo quantitativa do trabalho para o crescimento
econdmico ¢ insignificante, sendo inclusivamente negativo até finais dos anos 60. Tal
facto resulta da emigragdo que ocorre, com destino aos paises europeus envolvidos na
2* Guerra Mundial, especialmente para Franca. Tendo em conta a func¢do de producdo
proposta, note-se que, porque ¥ = 0,2546 (<1), o comportamento quantitativo do
trabalho poderia ter limitado o crescimento do produto real proporcionado pela
evolugdo quantitativa do capital. No entanto, tal ndo acontece, pois a evolucdo da
eficiéncia substitui quantidade por qualidade’.

J4

Finalmente, o contributo estimado da eficiéncia do capital ¢ igualmente
insignificante. No ambito da metodologia proposta essa situagdo esta relacionada com
intensidade de acumulagao de capital fisico, sendo dificil separar o efeito da evolucao
em quantidade sobre a eficiéncia que continuamente vai sendo incorporada nos novos
investimentos; ou seja, dado o periodo de vida do capital (relativamente curto em
relagdo ao trabalho), o capital fisico acaba por reflectir também qualidade. Conclusao
idéntica obtiveram, por exemplo, Englander e Gurney (1994b, pag. 127):

3 Relembre-se a aparecimento/expansdo do IDE (grafico 3, secgio 2.2).

™ Essa convicgdo é suportada ainda por Lopes (1996, pag. 52): “(...) conseguiu-se que a oferta de
trabalho ndo fosse um factor limitativo da expansido econémica. Por outro lado, foi possivel absorver
em ocupacgles mais produtivas vastos contingentes de trabalhadores que anteriormente estavam em
situacdo de subemprego, sobretudo na agricultura.”.

56



“A produtividade do capital continuou a baixar na maioria dos paises da
OCDE, no entanto o ritmo dessa baixa ¢ menor durante os anos 70 na maior parte
dos paises.”.

Em resumo, para além da evolucdo quantitativa do capital,

“A grande contribui¢do para o crescimento econdmico dos anos dourados de
1960-1973 veio das melhorias da produtividade global, as quais, por sua vez,
tiveram a sua origem fundamentalmente no aumento da produtividade da mao-de-
obra. (...) importantes foram, todavia, as melhorias da produtividade associadas: a
introducdo de técnicas produtivas mais evoluidas, em regra importadas do
exterior; aos aumentos na especializa¢ao e na escala de producdo, sobretudo nas
actividades orientadas para a exportacdo; as transformagdes impostas pelo
aumento da concorréncia externa; (...).” [Lopes (1996, pag. 54)].

Periodo 1974-1985

No periodo 1974-1985, a importancia relativa dos contributos dos factores
produtivos para o crescimento econdmico altera-se. Assim, apesar do ligeiro aumento
(0,25 pp) do contributo quantitativo do trabalho para o crescimento do produto real, o
contributo quantitativo do capital e qualitativo do trabalho reduz-se significativamente
(1,67 pp e 2,24 pp, respectivamente) e, além disso, o contributo qualitativo do capital
torna-se negativo (-0,54 pp). Por conseguinte, o ritmo de crescimento econdmico
afunda-se relativamente ao periodo anterior.

Atendendo a sua dependéncia da evolugdo da eficiéncia do trabalho, a PTF regista
uma diminuicdo essencialmente por via do comportamento evidenciado pelas
componentes daquela. Embora a ordenacdo do contributo das componentes da
eficiéncia do trabalho permaneca inalterado, face ao periodo anterior, ¢ igualmente
verdade que diminui (passando, inclusivamente, a ser negativo o contributo das taxas
de crescimento do investimento real por trabalhador e das importagdes reais de
maquinas e material de transporte por trabalhador’"). Assim,

“(...) a maior lentiddo de crescimento dos anos de 1974-1985 teve muito a
ver com as gravissimas dificuldades provocadas pela deterioracao dos termos de
troca, com a queda da emigragdo para os paises europeus, com O menor
dinamismo da procura internacional para bens e servigos portugueses.” [Lopes
(1996, pag. 53)].

O contributo estimado da evolugdo quantitativa do capital para o crescimento
também diminui, reflectindo a queda do ritmo de crescimento stock de capital.

> 0 que reflecte o recurso ao proteccionismo que “continuou a ser substancial entre 1974 e 1985 (... )”
[Lopes (1996, pag. 100)]. Por exemplo, “A sobretaxa as importagdes, introduzida em 1975 por razdes
de balanca de pagamentos, manteve-se durante dez anos.” [Lopes (1996, pag. 100)].
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O contributo da eficiéncia do capital torna-se negativo sobretudo face a redugao no
volume de importagdes de capital (e, portanto, ao aumento da escassez do capital
externo mais eficiente), mas também possivelmente devido a existéncia de numerosos
investimentos publico em infra-estruturas economicas e sociais cujos efeitos

imediatos sio reduzidos e outros que se tornam verdadeiros “elefantes brancos™’®.

Finalmente, o contributo da evolucdo quantitativa do trabalho para o crescimento
melhora ligeiramente, mas continua pouco relevante. As razdes explicativas dessa
melhoria procedem do afluxo de retornados das ex-colonias logo apos a revolucao de
1974 (por isso o contributo ¢ maior no subperiodo 1974-1979), da diminui¢do da
emigrac¢do e da entrada das mulheres no mercado de trabalho.

Em resumo, o afrouxamento da actividade economica, neste periodo, tem
sobretudo a ver com factores de ordem externa:

“(...) foram eles que mais decisivamente contribuiram para afrouxar o
crescimento e agravar a instabilidade econdmica no periodo que vai de 1974 até
meados dos anos 80.” [Lopes (1996, pag. 23)].

Periodo pos adesdao a Unido Europeia

Apos 1986, regista-se um retorno as fontes de crescimento observadas para o
periodo de 1960-1973. Assim, o crescimento econdémico resulta basicamente da
evolugdo quantitativa do capital e da PTF que, em conjunto, sao responsaveis por 2,76
pp dos 2.93% de crescimento econdomico médio anual estimado; ou seja, sdo
responsaveis por cerca de 94,2% do crescimento estimado. Refira-se, no entanto, que
a performance registada pelo crescimento econémico ¢ neste periodo mais modesta
(taxa de crescimento média anual de 2,92% contra 6,60% no periodo de 1960-1973).

Uma vez mais, a contribuicdo estimada da PTF reverte do crescimento da
eficiéncia do factor trabalho. E, verifica-se que essa contribuigdo reflecte a influéncia
das “variaveis externas”, destacando-se, face ao periodo 1960-1973, o aumento da
importancia do contributo da taxa de crescimento das importagdes reais de maquinas e
material de transporte por trabalhador (diminuigdo significativa da escassez dos bens
de capital importados). Saliente-se, por ordem decrescente de importancia, os
contributos da taxa de crescimento das importagdes reais de maquinas e material de
transporte por trabalhador, da taxa de crescimento das exportagdes reais por
trabalhador e da PTFyg (responsaveis por cerca de 55,6% do crescimento médio anual
estimado) e, uma vez mais, por fim da “variavel doméstica” cujo contributo tera sido
mesmo negativo. Por conseguinte, o peso das influéncias externas ¢ evidente também
durante o periodo 1986-1993:

7% Entre outros, os casos do complexo de Sines, das minas de Moncorvo e a ampliagdo da siderurgia
nacional.
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“(...) o crescimento mais rapido até 1990 teve muito a ver com as
possibilidades criadas pela melhoria dos termos de troca para por em pratica
politicas expansionistas até 1990, com a entrada macica de investimentos
estrangeiros ¢ com as alteracdes que a adesdo a CE trouxe as actividades
produtivas.” [Lopes (1996, pag. 60)].

O expressivo contributo estimado, em termos quantitativos, do factor capital
provem das boas perspectivas de investimento que a adesdo a UE abriu (facto
reflectido nos graficos 2 e 3"'):

“Nos anos 1985-1992 a melhoria dos termos de troca e o desafogo que ela
trouxe a balanca de transacgdes correntes reflectiram-se na elevagdo da parte do
investimento financiada pelos recursos da poupanca nacional. Nesse periodo
passaram a ter peso muito significativo os financiamentos proporcionados pelas
transferéncias publicas vindas dos fundos da CE. (...) Apesar de os investimentos

estrangeiros terem atingido um volume apreciavel (...).” [Lopes (1996, pag. 58)].

Mais uma vez, o contributo estimado da evolu¢do quantitativa do trabalho ¢
irrelevante, sendo até negativo no periodo 1991-1993, reflectindo, em parte, a baixa
taxa de crescimento da populagdo, a subida da idade de entrada dos jovens no
mercado de trabalho e a diminui¢do da idade de saida desse mercado por passagem a
reforma, mas também, o abrandamento da procura visivel no aumento do desemprego.

O contributo estimado da eficiéncia do capital ¢ igualmente insignificante. Note-se,
contudo, que no periodo 1986-1990, o contributo deste input ¢ positivo, reflectindo o
aumento de importagdes de bens de capital (veja-se, no mesmo periodo o importante
contributo da taxa de crescimento real das importacdes de maquinas e material de
transporte por trabalhador, quer para a taxa de crescimento do produto, quer para a
taxa de crescimento da eficiéncia do trabalho). Por conseguinte, a insignificancia
deste input, no computo do periodo, decorre sobretudo da diminuicdo de importacdes
de bens de capital no periodo 1991-1993 (periodo em que, alids, se regista uma queda
nas taxas anuais de crescimento do produto), mas também do desenvolvimento de
grandes investimentos em infra-estruturas econdmicas e sociais, cujos efeitos
imediatos sobre o crescimento sdo reduzidos.

Finalmente, e em coeréncia com a segunda parte do paragrafo anterior, refira-se
que a queda nas taxas anuais de crescimento do produto, entre 1991-1993, reflecte em
grande parte o comportamento das “varidveis externas”. Com efeito, a apreciacdo real
do escudo (que atenua o aumento das exportacdes) e a travagem da procura interna
(que desacelera as importagdes), ditadas pelo combate a inflagdo a fim de promover a
convergéncia nominal com a UE, diminui o grau de abertura (grafico 2). Por outro

"7 A entrada na UE induz um crescimento acelerado das exportagdes e das importagdes (aumento do
grau de abertura) e o afluxo de elevados montantes de capitais estrangeiros (e possibilita o recebimento
de montantes assinalaveis de fundos estruturais que promovem importantes investimentos).
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lado, a fase ciclica de depressdo nos PD’s europeus’® acentua a atenuagio das
exportagdes portuguesas ¢ diminui os montantes de IDE em Portugal (grafico 3).

Em sintese

Podemos apontar como tragos mais salientes para a explicagdo da taxa de
crescimento do produto real portugués, no periodo 1960-1993, os seguintes:

— as performances conseguidas na eficiéncia do trabalho e, consequentemente, na
PTF, sobretudo nos periodos de 1960-1973 e 1986-1993 (neste ultimo caso
sobressai o subperiodo 1986-1990). S6 por si, o facto desses periodos
coincidirem com a pos adesdo a EFTA e a pds adesdo a UE sugere que a
principal for¢a motora do crescimento econdémico terd sido o incentivo dado
pela abertura da economia ao exterior. Na analise empirica realizada, tais efeitos
sdo captados pelas importacdes de maquinas e material de transporte, pelas
exportagdes e pela PTFyg e parecem confirmar a nossa convicgdo”’;

— as elevadas taxas de investimento e consequente acumulagdo de capital fisico.
Note-se que também a este nivel actuam “factores externos”. Com efeito,
decorrente da internacionalizacdo das empresas, estas t€ém necessidade de
aumentar a taxa de investimento tendo em vista melhorar a sua competitividade.
Ora, esses investimentos, em grande parte efectuados por recurso a importagao
de bens de equipamento de PD’s (e, portanto, incorporando tecnologias mais
avancadas), proporcionam também um aumento da eficiéncia do trabalho.

Tenha-se ainda presente Levine e Renelt (1992) que apontam, como relagdes
empiricas solidas na econometria do crescimento as relagdes positivas entre a taxa de
investimento e a taxa de crescimento do PIB e entre a taxa de crescimento das
exportagdes e a taxa de investimento. Além disso, no caso portugués, parte do
investimento ¢ IDE e, por conseguinte, dificilmente se verificaria em autarcia.

De facto, analisando a evolugao do contributo da taxa de crescimento da eficiéncia
do trabalho e do contributo da taxa de crescimento do capital fisico para a taxa de
crescimento do produto real estimado, conclui-se que existe coincidéncia entre a
importancia relativa daqueles contributos ao longo do periodo analisado. Tal sugere,
entdo, que as “varidveis externas” terdo contribuido adicionalmente para o
crescimento econdmico, ao encorajar a acumulagio de capital fisico®.

78 Especificamente a propésito da diminui¢io da PTF no inicio dos anos 90, Englander e Gurney
(1994b, pag. 127) observam que se manifesta na maior parte dos grandes PD’s Europeus.

" Mesmo subdividindo a amostra nos periodos 1960-1973 e 1974-1993, a abertura ao exterior é
decisiva para o crescimento econdémico, mantendo basicamente o contributo global; alterando-se
apenas o contributo relativo das “variaveis externas” no primeiro dos periodos [Afonso (1997)].

% Parece, de certo modo, confirmar-se, para o caso portugués, no periodo em analise, os resultados de
Benhabib e Spiegel (1994). Estes autores sugerem que o papel do capital humano ¢ mais importante
como condi¢do necessaria a adopgdo tecnologica e a criagdo de tecnologia adaptada as necessidades
internas (e desse modo actuando como encorajador da acumulacdo de capital fisico), do que como
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Finalmente, constatamos que os resultados obtidos vdo de encontro a outros
trabalhos sobre as fontes de crescimento econémico portugués. Entre outros®', Neves
(1993b e 1994) e Lopes (1996) (quadro 7).

Quadro 7 — Factores de crescimento em outros trabalhos
(Valores percentuais médios anuais em cada um dos periodos)

NEVES (1993 e 1994) LOPES (1996)

A VAN
L Jcont°L| ¥ |contK PTF  [cont." (L+K) PTF

1959-65| 0,01 0,01 6,19 3,15 2,99
1966-73°| 1,59 0,85 7,04 3,50 2,89 1,70 5,00
1974-79 | 1,60 0,94 4,45 1,79 0,72
1980-91° 1,52 0,82 3,31 1,51 0,12 1,80 0,60

Notas: ver quadro 6; e: em Lopes (1996) corresponde ao periodo 1960-1973; f: em Lopes (1996)
corresponde ao periodo 1974-1992.

Fonte: Neves (1993Db, tabela 20.1 - Global Growth Accounting); Lopes (1996, pag. 52).

Atendendo, entdo, por um lado, ao facto da hipdtese base ser sustentada pelo
postulado pela andlise tedrica e empirica dominante e, por outro, a superioridade da
qualidade dos ajustamentos sob essa hipotese™, o presente trabalho vem dar conteudo
empirico a importancia da abertura ao exterior para o crescimento econdomico
portugués no periodo analisado.

No capitulo seguinte procura-se refinar um pouco essa evidéncia, com a aplicacao
da metodologia aos sectores da industria transformadora.

factor de producdo. Alias mostram que o stock de capital humano e a acumulacdo do capital fisico
apresentam uma correlag@o positiva e significativa. Também Lucas (1990), sustenta que os paises mais
pobres pela fraca dotagdo em factores complementares ao capital fisico (como seja a qualidade do
trabalho), acabam por deixar de receber capital fisico (o retorno do investimento estrangeiro acaba por
nao ser tdo elevado como seria de esperar, face a sua escassez relativamente aos PD’s).

81 A este proposito pode ver-se também, por exemplo, Mateus (1995, quadro 9, pag. 42).

%2 Para mais detalhes quanto a comparagio dos ajustamentos sob as diferentes hipoteses estimadas,
veja-se Afonso (1997).
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CAPITULO III

REAVALIACAO DO CONTRIBUTO DO COMERCIO EXTERNO PARA O
CRESCIMENTO DOS SECTORES DA INDUSTRIA TRANSFORMADORA,
1961-1989

3.1. INTRODUCAO

Na linha do capitulo anterior, alargamos agora a metodologia descrita a um painel
de oito sectores da industria transformadora portuguesa, no periodo de 1961-1989,
com o objectivo de reforgar as conclusdes retiradas para a economia agregada.

O estudo em particular dos sectores da industria transformadora, cuja desagregagao
reporta a Classificacdo das Actividades Econdémicas (CAE) de 1973 a dois digitos
(quadro 8), justifica-se pela sua importancia na economia e por ser a actividade onde,
quer o crescimento (pelo menos inicialmente), quer a abertura ao comércio
internacional tém sido mais marcantes. De facto, o crescimento econémico geral € o
portugués em particular caracterizam-se pelo fendmeno da industrializagdo, sobretudo
da industria transformadora e especialmente na década 60, até a ascensdo
relativamente recente dos servigos (veja-se seccao 2.2, capitulo II).

Quadro 8 — Sectores da industria transformadora

Denominagdo | Cae 73 Actividade econémica
S1 31 Alimentagdo, bebidas e tabaco
S2 32 Téxteis, vestuario ¢ calgado
S3 33 Madeira, cortica ¢ mobiliario
S4 34 Papel, tipografia e editoriais
S5 35 Quimicas e actividades conexas
S6 36 Minerais ndo metalicos
S7 37 Metalurgica de base
S8 38 Metalomecanicas, eléctricas e material de transporte
S9 39 Transformadoras diversas

Notas: - a coluna denominagéo pretende identificar os sectores ao longo do trabalho; - relativamente
a listagem dos subsectores incluidos em cada sector, veja-se Afonso (1997, anexo IV).

Assim, inicialmente (sec¢do 3.2) focamos a evolugdo do padrao de especializagao
portugués, sobretudo por via do recurso a diversos trabalhos, tendo em vista a
interpretacao dos resultados obtidos na sec¢ao seguinte.

Segue-se (seccdo 3.3) a aplicagdo do framework desenvolvido, apos algumas
alteracdes necessarias, face a aplicacdo para a economia agregada. Concretamente,
houve que limitar o periodo analisado aos anos compreendidos entre 1961-1989, que
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adaptar a metodologia por for¢a da indisponibilidade de (alguns) dados e que adequar
o método de estimagdo a analise sectorial, pois a amostra passa a ser constituida por
uma painel cross-section e time series.

3.2. PADRAO DE ESPECIALIZACAO PORTUGULS

O padriao de especializagdo industrial portugués a partir dos anos 60, reflecte
inevitavelmente a intensificagdo das relagdes com o exterior, para além, claro, do tipo
de crescimento industrial anterior e, em geral, da estrutura da economia.

“A forte capacidade exportadora em industrias como os “téxteis” e
“vestuario”, “material eléctrico e electronico”, “pasta para papel e artigos de
papel”, constituiu uma das caracteristicas mais salientes da referida
especializacdo.” [Brandao (1993, pag. 73)].

Neste campo, o trabalho realizado por Rodrigues ef al. (1985) define o padrao de
especializacdo portugués, no periodo de 1973-1984, com base numa divisdo das
diferentes categorias de bens por trés zonas de especializagdo:

— “zonas tradicionais de especializagdo integral” que, basicamente, incluem os
referidos sectores “téxteis”, ‘“vestuario” e ‘“calcado”, “material eléctrico ¢
electronico” e “pasta para papel e artigos de papel”;

— “zonas de auto-suficiéncia relativa™® que incluem algumas categorias da
“industria alimentar”, “tabaco”, diversas categorias das industrias de “minerais
ndo-metalicos”, “artigos de borracha”, “matérias plasticas”, “adubos”,

29 <¢

“pesticidas”, “caldeiraria”, entre outros;

2984

— “zonas de dependéncia”” que incluem os sectores: “quimica”, “organica de

base”, “plasticos”, “fibras e resinas”, ‘“equipamento industrial genérico”,
29 <e

“maquinas”, “ferramentas”, “electrodomésticos”, “componentes para veiculos”,
“aparelhos de Optica” e “fotografia e cinema”.

Caracterizando genericamente as exportagdes portuguesas no final dos anos 70,
aqueles autores apontam como tracos mais significativos o elevado peso das
exportacdes de bens de consumo corrente padronizados ¢ a dependéncia do pais em
maquinaria destinada a producao das principais exportacoes.

O trabalho realizado por Sousa (1988) vem confirmar esses resultados. Com efeito,
para caracterizar o padrao de especializagdo nos anos de 1983-1985, divide a industria
portuguesa em quatro grupos, atendendo a posi¢ao dos diferentes sectores industriais
em relagdo a média nacional no Esforco de Exportagdo (EE) e Penetracdo das

5585

Importacdes (PI). E, obteve como “sectores exportadores™ os “téxteis/couro” e

% Sectores com forte cobertura do mercado interno e uma orientagio exportadora pouco acentuada.
% Sectores com cobertura do mercado interno inferior 4 média da industria transformadora.
% Sectores com EE superior 8 média e PI inferior 4 média.
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“madeira/papel”, como “sectores extrovertidos™® os “produtos metalicos”,

“instrumentacio”, “electronica” e “material eléctrico”, como “sectores dominados™’

9 e 2 e

a “siderurgia/metalurgica”, “mecanica”, “material de transporte” ¢ “quimica de base”
99 ¢

e como “sectores domésticos™ os produtos “minerais ndo metalicos”, “quimica fina”,
“industrias alimentares” e “derivados do petrdleo e carvao”.

Por conseguinte, como refere Brandao (1993) podemos afirmar que o padrao de
especializacdo inter-sectorial reiine um consenso relativamente generalizado, no que
concerne as grandes linhas. No fundo, os estudos sobre o assunto sustentam que os
sectores exportadores adoptam técnicas produtivas intensivas em trabalho, enquanto
as importagdes sdao predominantemente constituidas por produtos relativamente
intensivos em capital, trabalho qualificado e inovacao tecnologica:

“(...) o padrdo de comércio externo portugués nos anos 1973-1982 evidencia:
— vantagem comparativa em produtos de industrias intensivas em trabalho ndo
qualificado; — desvantagem comparativa em produtos de industrias intensivas em
capital fisico e/ou em industrias com indicadores de concentracdo elevados.”
[Roque (1990, pag. 39)].

De acordo com Roque (1990), conclui-se ainda para o periodo 1973-1982, que, no
tocante aos produtos intensivos em capital humano, Portugal apresenta uma menor
desvantagem comparativa em produtos intensivos em trabalho muito qualificado, e
uma maior desvantagem comparativa em produtos intensivos em trabalho ‘“‘semi-
qualificado” (isto ¢, que incluem diminuto capital humano). Por outro lado, quanto a
factores de natureza tecnologica, a capacidade de “adaptar” (isto €, capacidade de
“imitar” o(s) lider(es)) ¢ um factor importante na determinagdo do padrao do
comércio externo portugués, o que reflecte a importancia do efeito catch-up.

Assim, a pretensdo (ja explicita na denominada “nova politica industrial” do inicio
dos anos 70), de substituir o predominio das industrias transformadoras ligeiras na
sequéncia da exposicao internacional, procurando um desenvolvimento industrial de
maior preenchimento da malha inter-industrial, ndo teve o éxito esperado, como fica
patente nas ténues alteragdes ocorridas na estrutura do valor acrescentado bruto a
precos correntes (VABpc) da industria transformadora (grafico 10) e da evolugao da
especializacio inter-sectorial (quadro 9*%). De um modo geral, confirmamos, uma vez

% Sectores com valores superiores 2 média no EE e na PI.

%7 Sectores com PI superior 8 média e EE inferior 4 média.

% Sectores com valores inferiores 4 média em EE e PI.

% Com os sectores portugueses (CAE-73 a dois digitos), classificados como: a) Extrovertidos (com um
peso das exportagdes e das importacdes no VAB superior & média); b) Exportadores (com um peso das
exportacdes no VAB superior a média e um peso das Importacdes no VAB inferior a média); c)
Importadores (com o peso das importagcdes no VAB superior a média ¢ o peso das exportagdes no VAB
inferior a média); d) Introvertidos (com as duas variaveis a apresentarem valores inferiores a média).
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mais, a relativa estabilidade da especializagdo inter-sectorial, particularmente ao nivel
dos sectores exportadores e introvertidos’’.

Grafico 10 - Estrutura do VABpc da industria transformadora,
1960-1989
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Fontes: 1960-71, Pilar e Falcdo (1973, pag. 95); 1972-89, GEP (varios anos).

Saliente-se, porém, que:

“(...) embora nao se tenham verificado alteragcdes essenciais no que se refere
as grandes linhas da especializagdo portuguesa, tornou-se mais acentuada, no
periodo posterior ao inicio dos anos 70, a orientacdo para o mercado externo da
producao industrial, o que foi, alids, posto em evidéncia por alguns trabalhos
recentes’'.” [Branddo (1993, pag. 75)].

% Ao contrario, por exemplo, das denominadas Economias Asiaticas Altamente Performantes, nas
quais a composi¢do das exportacdes de bens manufacturados “(...) sofreram profundas altera¢des
estruturais, com diminui¢do dos sectores tradicionais, nomeadamente téxteis, e a emergéncia das
exportacdes de maquinas, equipamentos, electronica e material de transporte (...).” [Mateus (1995, pag.
27N)]1.

°1 Veja-se a esse proposito, por exemplo, Guimardes e Martins (1989).
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Quadro 9 — Evolucao da especializacio inter-sectorial, 1960-1989

1960-64 | 1965-69 | 1970-74 | 1975-79 | 1980-84 | 1985-89
Alimentacdo, Bebidas e Tabaco Export. | Export. | Export. | Introv. | Introv. | Introv.
Téxteis, Vestuario e Calgado Export. | Export. | Export. | Export. | Export. | Export.
Madeira, Cortiga ¢ Mobiliario Export. | Export. | Export. | Export. | Export. | Export.
Papel, Tipografias e Editoriais Introv. | Introv. | Introv. | Introv. | Introv. | Introv.
Quimicas e Conexas Import. | Import. | Import. | Import. | Introv. | Introv.
Minerais ndo Metalicos Introv. | Introv. | Introv. | Introv. | Introv. | Introv.
Metalurgica de Base Extrov. | Extrov. | Extrov. | Extrov. | Import. | Import.
Metalomec., Eléct. e Mat. Transp. | Import. | Import. | Import. | Extrov. | Extrov. | Extrov.

Fonte: INE — Estatisticas do comércio externo.

E também relevante aferir a importancia sectorial do comércio intra-sectorial, na
medida em que sendo o tipo de comércio que prevalece entre PD’s reflecte elevados,
mas distintos, niveis de inovagdo tecnoldgica nos sectores em que ocorre. De facto,
em tais sectores a diferenciacdo dos produtos ¢ mais forte e o comércio aponta para
formas de concorréncia que ultrapassam a concorréncia pelos pregos.

De acordo com Branddo (1993) as trocas intra-sectoriais sao mais intensas nos
sectores “‘alimentar”, “vidro”, “maquinas, aparelhos, utensilios e outro material
eléctrico”, “material de transporte”, “quimicos”, “ferro e aco” e “produtos metalicos”;
e menos intensas nos sectores que reflectem a vantagem comparativa: “vestuario”,
“calg¢ado”, “bebidas”, “curtumes ¢ couros” e “madeira e corti¢a”. Esses resultados sdo

por n6s confirmados com base no indice de Grubel-Lloyd’* (quadro 10).

Exp.i—Imp‘i|

%2 0 indice para o sector i toma a forma: 1 — . Quanto mais préximo se encontrar de 1,

Exp.; +Imp;
maior serd o peso do comércio intra-sectorial.
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Quadro 10 — Evolucio da especializacao intra-sectorial, 1960-1989

(Classificacao dos sectores face ao valor médio do periodo)

1960-64 [ 1965-69 [ 1970-74 [ 1975-79 | 1980-84 | 1985-89
Alimentacdo, Bebidas e Tabaco Abaixo | abaixo | acima | Acima | Acima | acima
Téxteis, Vestuario e Cal¢ado Acima | abaixo | abaixo | Abaixo | abaixo | abaixo
Madeira, Cortiga ¢ Mobiliario Abaixo | abaixo | abaixo | Abaixo | abaixo | abaixo
Papel, Tipografias e Editoriais Acima | acima | acima | Abaixo | abaixo | abaixo
Quimicas ¢ Conexas Acima | Acima | abaixo | Abaixo | acima acima
Minerais ndo Metalicos Acima | Acima | acima | Acima | acima acima
Metalurgica de Base Abaixo | Abaixo | abaixo | Abaixo | acima acima
Metalom., Eléct. e Mat. Transp. Abaixo | Abaixo | abaixo | Abaixo | acima acima

Fonte: INE — Estatisticas do comércio externo.

Assim, a par da exposicdo internacional crescente da economia portuguesa
constatamos que o padrdo de especializagdo inter-sectorial, caracterizado pelo
predominio das exportacdes de produtos tradicionais (“téxteis, vestudrio e calgado” e
“madeira, cortica e mobilidrio”), permanece inalterado.

Porém, dado que o comércio entre PD’s ¢ maioritariamente intra-sectorial e
intensivo em progresso tecnologico, a tendéncia observada no nosso pais para uma
especializacdo intra-sectorial nos sectores ndo tradicionais (“quimicas e conexas”,
“metaliirgica de base” e “metalomecanicas, eléctricas e material de transporte”),
sugere-nos que nesses sectores o progresso tecnoldgico tem sido mais intenso, ou dito
de outro modo que estes sectores tém sido mais beneficiados com o comércio externo.

Na seccdo seguinte, ambicionamos apurar, empiricamente, a evidéncia observada
para a economia portuguesa agregada, nos sectores da industria transformadora, apds
as devidas adaptacdes da metodologia proposta.

3.3. CONTRIBUTO DO COMERCIO EXTERNO PARA O CRESCIMENTO DOS SECTORES
DA INDUSTRIA TRANSFORMADORA, 1961-1989

3.3.1. Adaptaciao da metodologia a analise sectorial
Alteracoes as especificacoes

A impossibilidade de obtermos valores para as importa¢des de maquinas e material
de transporte por trabalhador’ para cada sector ao longo do periodo analisado, levou-

% 0 que implica que a relevancia desta variavel constatada para a economia agregada, ndo pode ser
verificada a nivel sectorial. Além disso, convém ter presente que foram utilizados alguns artificios para
a construgo de algumas séries [veja-se, Afonso (1997)] e que no caso sectorial “os dados estatisticos
que quantificam a evolugo observada sdo muito imprecisos (...).”[Lopes (1996, pag. 63)].
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nos a reformular a especificagdo relativa ao comportamento da eficiéncia do factor
trabalho para:

by [PTFyg(0)dt by Dy

ft) = H [INL(H)] ™ [MXL(t)]*2 e (3a)

em que:
f: ¢é a eficiéncia do trabalho num sector da industria transformadora;
H: é um factor de escala;
INL: ¢ o investimento real total por trabalhador, num sector da industria

transformadora;
MXL: sd3o as importagdes e exportagdes reais por trabalhador, num
sector da industria transformadora, (proxy do grau de abertura);

D7y: variavel dummy94 definida do seguinte modo:

D 1 para t=1972
2|0 para t#1972°

Tal como para a economia, ceteris paribus, esperamos que os coeficientes
associados as variaveis explicativas sejam positivos®.

Naturalmente que a expressao da taxa de crescimento da produtividade do trabalho,
necessaria para instrumentar a eficiéncia do trabalho, vem modificada (7a) tal como a
expressao para calcular as estimativas dos contributos de cada variavel explicativa da
eficiéncia do trabalho, para o crescimento do produto (14a).

AN AN AN AN
YL =b;(1-3) INL +by(1-y) MXL +bs(1-y) PTFug +bs(1-3) Dra+3 wi +z  (7a)

(14a)

** A introdugio da variavel dummy Dy, nas especificagdes decorre da alteragdo da principal fonte de
recolha de dados a partir de 1972.

% A justificacio tedrica das varidveis explicativas resulta, igualmente, do seu enquadramento nas
inimeras aplicagdes empiricas recentes baseadas nos novos modelos de crescimento enddgeno e
comércio internacional. Assim, numa analise comparativa com a economia, a variavel INL comporta as
variaveis IL e ML, pelo que ndo pode ser identificada como “varidvel doméstica”, ja que inclui
tecnologia oriunda do exterior. Por sua vez, com as devidas adaptagdes, a justificagdo da variavel MXL
ndo difere da justificacdo da entdo XL. Finalmente, a justificacdo da variavel PTFyg mantém-se.
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Método de estimacao

A amostra considerada resulta da jun¢do (pooling) dos dados cross-section (N
sectores) e time-series (T periodos). O tratamento econométrico deste tipo de
amostras (dados em painel) implica a escolha de algumas assungdes, nomeadamente
quanto a variagdo dos coeficientes de sector para sector e (ou) de periodo para periodo
e quanto a natureza aleatoria ou deterministica dessas variagoes.

A escolha mais comum recai sobre o modelo de efeitos fixos. No entanto, a
inexisténcia de termo independente nas especificagdes econométricas desenvolvidas,
ndo nos permite reflectir os efeitos fixos no respectivo coeficiente como ¢
convencional. Por outro lado, desconhece-se a partida quais os coeficientes das
variaveis explicativas que poderdo variar.

Assim, a nossa escolha recai sobre o modelo de efeitos aleatorios proposto por
Swamy (1970), no qual todos os coeficientes variam aleatoriamente de sector para
sector, mas mantém-se constantes ao longo do tempo’’; adicionalmente teve-se ainda
em conta o trabalho de Lee e Griffiths (1979) [no seguimento de Lindley e Smith
(1972)].

O modelo de Swamy (1970) permite obter estimativas de duas componentes do
vector de parametros: a componente deterministica, comum a todos os sectores, € a
componente aleatdria, especifica a cada sector.

3.3.2. Estimacao para os sectores da industria transformadora, 1961-1989

Da estimacao da especificacdo (7a) por EGLS e ELG [EGLS (estimated GLS) para
a componente comum; ¢ ELG (estimated Lee e Griffiths) para as componentes

especificas aos sectores] para as NT observagdes, obtivemos os resultados do quadro
11.

% Face aos resultados obtidos para a economia de permanéncia de estrutura [veja-se, Afonso (1997)],
esta assuncdo ndo parece descabida, embora mereca investigagdo posterior.
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Quadro 11 — Resultados da estimacio da especificacio (7a)

A\
(Variavel dependente: YL, taxa de crescimento do VAB real por trabalhador)
Varidveis explicativas
A A A
INL MXL PTFue D7, wl
BEGLS 0,0668 0,1261 0,8584 -0,0899 0,1855
N — Estatatist” | (2,9230)* (3,4427)* (2,7057)* (-2,4600)** (2,4163)**

F*(35) =49,7137%*
N° de Observagdes =232

El 0,0611 0,0541 0,8476 0,0241 0,1507

ELG

32

BELG 0,0585 0,0891 0,8203 -0,0896 0,1395
a3

BELG 0,0755 0,1128 0,8161 -0,0998 0,1536
34

BELG 0,0675 0,1430 0,8358 -0,0835 0,1794
ns

BELG 0,0754 0,2355 0,9733 -0,1455 0,3129
no6

BELG 0,0570 0,1089 0,8996 -0,0984 0,1733
37

BELG 0,0475 0,1653 1,0300 -0,0936 0,2987
a8

BELG 0,0921 0,1000 0,6399 -0,1330 0,0962

Notas:
- ver quadro 3.

- h): teste assimptoticamente N(0,1) a hipdtese Hy: Pk = 0.
- F*: estatistica do teste assimptoticamente qui-quadrado, com k(N-1) graus de liberdade, a hipétese Hy:
B"=p,vn=1,..,38

Apesar das alteracdes efectuadas ao nivel das varidveis explicativas da eficiéncia
do trabalho e das eventuais reservas a que estdo sujeitos os dados (nomeadamente,
pela diversidade das fontes usadas e pelos artificios utilizados para reconstru¢do de
séries), os resultados da estimagdo continuam a demonstrar uma aprecidvel
capacidade explicativa do ajustamento relativamente a taxa de crescimento do VAB
real por trabalhador, quer globalmente, quer individualmente para cada sector’.

Por outro lado, do teste F* conclui-se pela rejeicdo da hipdtese nula de identidade
dos coeficientes em todos os sectores, para um nivel de significancia de 10%; pelo
que, para prosseguir, preferimos os coeficientes especificos. Contudo, face as

7 Embora com uma perda de qualidade face aos resultados obtidos para a economia agregada. Veja-se,
para mais detalhes a este propdsito Afonso (1997).
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diferengas sectoriais nas estimativas para a elasticidade de substituicao, na estimagao

por EGLS e ELG da especificacdo (11) (quadros 12.1 e 12.2) optamos por separar os

sectores em dois grupos de estimagao. O primeiro composto pelos sectores com valor
estimado inferior (S1, S2, S3 e S8) ¢ 0 segundo com os restantes (S4, S5, S6 ¢ S7).

Quadro 12.1 — Resultados da estimacao da especificacao (11), para S1, S2, S3 e S8
A

(Variavel dependente: Y, taxa de crescimento do VAB real)

Variaveis Explicativas

F0Y | Gy | e
fL g K
Prars 0,0595 0,2512 0,0677
N — Estatatist.” (1,4675) (1,5856) (2,2999**)
Estatistica - F*'(33) = 436,2123*
N° de Observagdes = 116
Bl 0,0164 0,3222 0,0602
n2
Brig 0,0938 0,6264 0,0447
n3
Biic 0,1280 0,0560 0,0494
Eg 5 5
ELG 0,7944 x 10 0,1539x 10 0,1270

Notas:
- ver quadros 3 e 10.

- Resultados apds a normalizagao: (%L)

"
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uadro 12.2 — Resultados da estimacio da especificagio , para S4, S5, S6 e
Quadro 12.2 — Resultados d i ao d ificaciio (11) S4, S5, S6 e S7
N
(Variavel dependente: Y, taxa de crescimento do VAB real)

“Variaveis Explicativas”

RGN

Prcis 0,1632 x 10* 04511 0,0326

N — Estatatist.” (1,2555) (1,5104) (0,8771)

Estatistica - F*)35) = 170,3709*
N° de Observagdes = 116

B! 4
ELG 0,5573 0,1623 -0,2344 x 10
ES 4 1
ELG 0,4893 x 10 0,1190x 10 0,0790
Be ! s
ELG 0,1158x 10 0,4329x 10 0,0212
B! !
ELG 0,2084 x 10 0,6047 0,0309
Notas:

- ver quadros 3 e 10.

i
- Resultados apés a normalizagio: (%L) e ( Y

%
) igual a 1 no ano de 1961 em S4.

gK

Genericamente, as referéncias efectuadas a capacidade explicativa dos
ajustamentos para averiguagdo do comportamento da taxa de crescimento da
produtividade do trabalho mantém-se. Assim, mesmo sem ter em conta eventuais
especificidades dos sectores ao longo do periodo’, obtemos, em geral, um bom
acompanhamento da taxa de crescimento do VAB real sectorial portugués no periodo
em anélise” (graficos 11 e quadro 13). Finalmente, com base na expressdo (14a)
obtemos as estimativas para o contributo dos determinantes da eficiéncia do trabalho
para o crescimento do VAB real (graficos 12 e quadro 14).

% E ignorando as eventuais deficiéncias dos dados estatisticos.

% Tal como para a economia agregada, comparando os resultados com especificagdes alternativas, que
excluem as variaveis do comércio externo, constata-se uma nitida perda na capacidade explicativa das
regressoes [veja-se, Afonso (1997)].
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Graficos 11 — Taxa de crescimento do VAB real em cada sector da industria transformadora, 1961-1989
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Graficos 11 — Taxa de crescimento do VAB real em cada sector da industria transformadora, 1961-1989

Grafico 11.5 - Sector S5
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Quadro 13 — Decomposi¢ao da taxa de crescimento do VAB real sectorial

(Valores percentuais médios anuais em cada um dos periodos)

See- | Anos PIB real L K G f+g
Tor A ~ A A A A =
Y Y L [Cont’|] f |cont’| K |[Cont’] g |[cont.°|PTF
1961-731 5,16 | 3,10 | 0,82 | 0,00 | 3,59 | 0,09 | 10,99 | 8,12 | -7,69 | -5,57 | -5.,48
S1 |1974-85] 3,25 | 3,97 | 1,30 | 0,07 | 0,21 | 0,02 | -1,98 | -2,34| 5,34 | 6,22 | 6,24
1985-891 1,60 | 2,59 | -2,13|-0,22] 5,80 | 0,63 | 0,15 | 0,32 | 1,32 | 1,86 | 2,49
1961-89] 3,88 | 3,39 | 0,61 | -0,01| 2,50 | 0,14 | 4,13 | 2,72 | -1,06 | 0,33 | 0,47
1961-73] 5,56 | 6,33 | 3,53 | 2,50 | 2,35 | 2,01 |10,27| 4,80 | -7,05 | -3,32 ] -1,31
S2 |1974-85] 2,78 | 3,49 | 1,37 | 0,55 | 1,10 | 0,43 | -2,51 | -1,29| 5,52 | 3,79 | 4,22
1985-891-0,41 | 1,54 | 1,57 | 0,37 | 4,66 | 0,95 | -0,18 | -0,20 | 0,25 | 0,43 | 1,37
1961-89] 3,59 | 4,49 | 2,36 | 1,40 | 2,15 | 1,21 | 3,54 | 1,59 | -0,84 | 0,14 | 1,35
1961-731 4,61 | 3,28 | 3,14 | 1,20 | 2,29 | 0,91 | 7,65 | 2,44 | -7,34 | -1,65 ] -0,74
S3 |1974-85]-0,87 | -0,71 | -0,90 | -0,07 | 0,87 | 0,17 | -2,28 [ -1,83 | 1,59 | 1,02 | 1,19
1985-891 4,19 | 5,39 | -2,13 | -0,02 | 8,01 | 0,07 | -2,58 | -3,23 ] 6,72 | 8,56 | 8,63
1961-89]1 2,28 | 1,921 0,74 | 0,51 | 249 |1 049 | 2,13 | -0,11]-1,71 | 0,87 | 1,35
1961-73| 7,18 | 5,16 | 4,37 | 1,76 | 4,14 | 1,52 | 12,55 | 4,44 | -7,30 | -2,54 | -1,02
S4 |1974-85| 4,41 | 4,41 | 0,52 | 0,25 | 2,52 | 1,56 | 0,80 | 0,63 | 2,76 | 1,98 | 3,54
1985-89] 7,46 (13,06 -0,24|-0,27110,09( 6,19 | 7,49 | 11,61]-2,14 | -447 | 1,72
1961-89] 6,07 | 5,94 | 2,14 | 0,85 | 429 | 2,18 | 6,99 | 3,85 | -2,43 |-0,93 | 1,24
1961-73| 7,76 | 7,18 | 2,52 | 1,13 | 5,39 | 2,60 | 7,48 | 5,04 | -3,53 | -2,21 | 0,39
S5 [1974-85] 2,16 | 2,64 | 0,98 | 0,05 | 3,46 | 0,92 | 0,14 | 0,00 | 1,68 | 1,67 | 2,59
1985-89] 8,00 | 12,08 | -2,11 | -0,68 | 10,62 | 3,52 | -5,62 | -5,73 | 14,09 | 14,98 | 18,50
1961-89] 5,47 | 5,98 | 1,24 | 044 | 5,31 | 2,03 | 2,64 | 1,47 | 1,06 | 1,77 | 3,80
1961-731 7,26 | 7,00 | 2,56 | 1,96 | 4,58 | 4,46 | 11,75| 1,57 | -8,02 | -1,15] 3,31
S6 [1974-85| 1,67 | 0,70 | 0,19 | 0,24 | 1,99 | 1,45 | 6,14 | 2,13 | -6,16 | -3,12 | -1,66
1985-89| 7,10 | 8,37 | -1,44 | -0,44| 8,70 | 2,64 | 3,42 | 3,84 | 2,19 | 2,33 | 4,97
1961-89] 4,92 | 4,58 | 1,03 | 092 | 4,07 | 2,96 | 828 | 2,11 |-5,84 | -1,49| 1,48
1961-73111,91| 8,99 | 6,22 | 5,14 | 2,68 | 3,12 | 7,94 | 0,92 | -0,26 | -0,44 | 2,68
S7 [1974-85] 0,83 | -0,03 | 1,19 | 0,76 | 3,15 | 1,31 | 1,37 | 2,12 | -0,15 | -4,22 | -2,91
1985-891 2,96 | 0,32 |-6,90 | -1,41 10,32 | 2,04 | -0,96 | -1,42] 0,87 | 1,11 | 3,14
1961-89] 6,09 | 4,06 | 2,33 | 2,43 | 3,93 | 2,22 | 4,00 | 1,10 |-0,06 | -1,79 ] 0,43
1961-731 8,14 | 8,17 | 5,19 | 5,01 | 2,69 | 3,52 | 12,37 | 0,95 |-10,07| -2,28 | 1,24
S8 [1974-85] 1,86 | 1,64 | 1,79 | 0,26 | 0,53 | 0,05 | -2,32 | -1,29] 4,35 | 2,63 | 2,68
1985-891 1,80 | 2,51 | -1,36 | -0,06 | 6,46 | 0,28 | -4,52 | -4,40] 6,70 | 6,70 | 6,98
1961-89] 4,67 | 4,69 | 2,88 | 2,34 | 2,32 | 1,64 | 3,96 | -0,72]-1,79 | 0,99 | 2,63
Notas:

- ver quadros S e 7.
- nos periodo 1961-1973 ¢ 1961-1989, o somatorio das contribui¢des para o crescimento ndo corresponde ao

valor estimado por falta da correc¢do da variavel dummy.

Fontes: quadros 11, 12.1 ¢ 12.2.
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Graficos 12 — Contributo da eficiéncia do factor trabalho para o crescimento do VAB real dos sectores da industria transformadora, 1961-1989
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Graficos 12 — Contributo da eficiéncia do factor trabalho para o crescimento do VAB real dos sectores da industria Transf., 1961-1989 (cont.)
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Quadro 14 — Contributo dos determinantes da eficiéncia do trabalho para o VAB

real (14a) e para a eficiéncia do trabalho sectorial

(Valores percentuais médios anuais em cada um dos periodos)

Secto-

¢ d
INL cont.” para:

N d
MXL cont.” para:

PTFyg cont.c1 para:

Anos
Res A ~ ~ ~ ~ N N
Y Y f Y f Y f
1961-73 3,10 0,02 0,73 0,02 0,73 0,04 1,91
S1 1974-85 3,97 -0,03 -0,42 -0,04 -0,59 0,10 1,22
1986-89 2,59 0,17 1,57 0,31 2,83 0,15 1,40
1961-89 3,39 0,02 0,37 0,03 0,47 0,08 1,55
1961-73 6,33 0,05 0,21 0,88 1,26 1,26 1,68
S2 1974-85 3,49 -0,14 -0,40 0,14 0,37 0,43 1,13
1986-89 1,54 0,18 0,79 0,57 2,77 0,20 1,09
1961-89 4,49 0,00 0,04 0,53 1,10 0,77 1,37
1961-73 3,28 -0,09 0,21 0,29 1,18 0,72 1,81
S3 1974-85 -0,71 0,01 -0,61 0,11 0,32 0,05 1,15
1986-89 5,39 0,01 1,44 0,04 5,22 0,01 1,35
1961-89 1,92 -0,04 0,04 0,18 1,38 0,34 1,47
1961-73 5,16 0,35 0,80 0,71 2,31 0,69 1,80
S4 1974-85 4,41 -0,09 -0,07 1,03 1,40 0,62 1,19
1986-89 13,06 1,49 2,45 3,85 6,18 0,86 1,46
1961-89 5,94 0,32 0,67 1,28 2,47 0,68 1,50
1961-73 7,18 0,05 0,12 1,92 4,19 1,27 2,71
S5 1974-85 2,64 0,19 0,09 0,30 1,93 0,43 1,45
1986-89 12,08 0,06 -0,04 2,84 8,73 0,63 1,93
1961-89 5,98 0,11 0,08 1,38 3,88 0,83 2,08
1961-73 7,00 0,80 0,97 2,19 2,44 1,71 2,08
S6 1974-85 0,70 -0,01 -0,12 0,60 0,78 0,86 1,33
1986-89 8,37 0,27 1,01 1,88 6,16 0,50 1,53
1961-89 4,58 0,39 0,53 1,49 2,27 1,19 1,69
1961-73 8,99 -0,39 -0,04 1,34 1,12 2,40 2,63
S7 1974-85 -0,03 0,21 0,16 0,36 1,27 0,74 1,72
1986-89 0,32 0,13 0,91 1,49 7,35 0,42 2,06
1961-89 4,06 -0,07 0,17 0,95 2,04 1,44 2,18
1961-73 8,17 0,77 0,60 1,64 1,85 1,18 1,35
S8 1974-85 1,64 -0,03 -0,33 -0,02 0,00 0,09 0,86
1986-89 2,51 0,04 0,98 0,19 4,46 0,04 0,99
1961-89 4,69 0,34 0,27 0,75 1,45 0,57 1,10

Notas:
- ver quadros 5, 6 e 7.
- nos periodos 1961-1973 e 1961-1989, o somatorio das contribui¢cdes para o crescimento estimado
da eficiéncia do trabalho ndo corresponde ao valor estimado, por falta da correc¢do da variavel
dummy.

Fonte: quadros 11, 12.1 ¢ 12.2.
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3.3.3. Anilise aos resultados estimados para os sectores da industria
transformadora, 1961-1989

No essencial, os comentarios efectuados a importancia do contributo da abertura ao
comércio internacional para o crescimento econdmico da economia agregada, por
periodo, permanecem validos (embora algo esbatidos); pelo que, tendo em conta os
quadros 13 e 14 e os graficos 11 e 12 destacamos a seguir os aspectos mais salientes,
com especial relevo para as diferencas entre os diversos sectores da industria
transformadora.

Periodo 1961-1973

O periodo 1961-1973, corresponde a “fase de ouro” do crescimento industrial. Esse
crescimento esta intimamente associado as melhorias da eficiéncia do trabalho e a
acumulac¢ado de capital.

No entanto, embora a expansao seja comum a todos os sectores, ¢ menos acentuada
nos “tradicionais” [alimentagdo, bebidas ¢ tabaco (S1), téxteis, vestuario e calgado
(S2) e madeira, cortiga e mobilidrio (S3)] e mais rapida nos “modernos” [quimicas e
actividades conexas (S5), metalirgica de base (S7) e metalomecanicas, eléctricas e
material de transporte (S8)], que partem de um peso na industria transformadora
pouco relevante (grafico 10). Além disso, o crescimento ¢ também notdvel nos
sectores do papel, tipografias e editoriais (S4) e dos minerais ndo metalicos (S6). Por
conseguinte, neste periodo, a estrutura industrial diversifica-se e torna-se menos
concentrada em actividades de tecnologia simples.

Estes resultados sdo corroborados por trabalhos como, por exemplo, Ferrdo e
Cabrito (1984) e Lopes (1996), os quais constatam ter sido, sobretudo, devido a

“(...) volumosa entrada de capitais estrangeiros e as melhores possibilidades
de exportagdo que certos produtos passaram a ter para os mercados da EFTA”
[Ferrdao e Cabrito (1984, pag. 58)]

que se deveu a

“(...) introdugdo de novas industrias ¢ uma relativa estagnagao das industrias
tradicionais.” [Ferrdo e Cabrito (1984, pag. 58)].

A propositos dos determinantes do crescimento referido, Lopes (1996, pag. 86),
sublinha que:

“Os factores que determinam a evolugdo da industria transformadora desde
1960 a 1973 estiveram ligados (...) a expansdo da procura internacional ¢ aos
novos condicionalismos criados pela participacao de Portugal na EFTA.”.

Ora, os resultados obtidos ao nivel da eficiéncia do trabalho confirmam aquela
convic¢do. Com efeito, o crescimento da eficiéncia do trabalho e o seu contributo para
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o crescimento foi significativo, sobretudo no grupo dos sectores mais dinamicos, o
que, por sua vez, reflecte o crescimento verificado nas variaveis explicativas

59100

“externas” " e, portanto, o contributo destas varidveis para o crescimento.

Como para a economia agregada, neste periodo, ¢ decisivo o capital convencional.
Na verdade, o seu contributo para o crescimento médio anual verificado, oscila entre
cerca de 1 pp na metalurgica de base (S7) e cerca de 8 pp na alimentacao, bebidas e
tabaco (S1). Como j& referimos, para tal contribuem indubitavelmente as boas
perspectivas que a abertura ao exterior abre as empresas, na sequéncia das quais
aceleram os investimentos, muitas vezes em associagdo com capitais externos. De
facto, constatamos que o contributo do capital foi especialmente importante na
alimentagdo, bebidas e tabaco (S1), téxteis, vestuario e calgado (S2), papel, tipografia
e editoriais (S4) e metalomecanicas, eléctricas e material de transporte (S8), sectores
em que o IDE tera sido mais relevante:

“Destacaram-se, em particular, as contribui¢des de tais capitais (externos)
para o desenvolvimento das industrias de exportacdo de concentrado de tomate,
de vestuario, de pasta para papel, de artigos electronicos e das reparagdes navais.”
[Lopes (1996, pag. 169)].

Ao invés da economia agregada, a populagdo empregue na industria aumenta neste
periodo, conforme esta implicito no quadro 2'°'. Sectorialmente, o crescimento do
emprego e o contributo do factor para o crescimento econdmico, sa0 mais expressivos
na metalurgica de base (S7) e nas metalomecanicas, eléctricas e material de transporte
(S8). Por outro lado, resultados mais modestos sdo obtidos nos sectores da
alimenta¢do, bebidas e tabaco (S1), madeira, cortica € mobilidrio (S3) e quimicas e
actividades conexas (S5).

Finalmente, na generalidade dos sectores o contributo da eficiéncia do capital ¢
negativo, sendo mais saliente nos casos da alimentacdo, bebidas e tabaco (S1) e
téxteis, vestudrio e calgado (S2). Relembramos que tal esta sobretudo relacionado com
a intensidade de acumulagdo do capital; ou seja, dado o relativamente curto periodo
de vida do capital fisico, este acaba por reflectir também qualidade. Est4 certamente
também relacionado com a relativa escassez do capital externo altamente eficiente e
com os investimentos em infra-estruturas econdomicas e sociais, cujos efeitos
imediatos sdo reduzidos.

1% Relembre-se que a variavel INL inclui as importagdes de maquinas e material de transporte, pelo
que parte do seu contributo para o crescimento ndo pode deixar de ser considerado “externo”.

%" Confirmando estes resultados Ferrdo e Cabrito (1984, pag. 58) afirmam “(...) a populagdo activa
ocupada na indastria aumentou de 20% em apenas cinco anos (1959-1964) (...)”. De igual modo, de
acordo com Lopes (1996, pag. 66, quadro 3.3) entre 1960-1973 o crescimento médio anual do emprego
no sector secundario foi de 1,5 pp, enquanto na economia foi de -0,5 pp.
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Periodo 1974-1985

No periodo de 1974-1985, a tendéncia de crescimento industrial desacelera,
verificando-se uma diminui¢do na taxa de crescimento média anual em todos os
sectores da industria transformadora. Entre outros'®, pode “(...) apontar-se (para tal)
os efeitos da evolucdo desfavoravel da economia internacional (...).” [Lopes (1996,
pag. 90)]. Em todo caso, houve uma expansdo superior & media na alimentacao,

bebidas e tabaco (S1), téxteis vestuario e calcado (S2)'*

e papel, tipografias e
editoriais (S4). Em contrapartida, destacamos a variacdo no VAB real da industria
metalurgica de base (S7) que fica substancialmente abaixo da média e da industria da

madeira, cortica e mobilidrio (S3) cujo crescimento ¢ inclusivamente negativo.

A contribui¢do da varidvel taxa de crescimento das importagdes e exportagdes reais
por trabalhador para o crescimento da eficiéncia do trabalho e, por conseguinte, para o
crescimento econémico diminui em todos os sectores, face ao periodo anterior, com
especial destaque para a quimica e actividade conexas (S5), minerais ndo metalicos
(S6) e metalomecanicas, eléctricas e material de transporte (S8).

Por outro lado, a diminui¢do do contributo da variavel taxa de crescimento do
investimento real por trabalhador, que em parte reflecte a diminui¢do do contributo da
componente equipamentos importados, resulta, em primeiro lugar, da quebra de
actividade interna que, por sua vez, teve muito a ver com o menor dinamismo da
procura internacional. Finalmente, a diminui¢do do contributo PTFyg ndo deixa de
reflectir no plano interno

“(...) as dificuldades de varias industrias mais gravemente afectadas a escala
mundial pela evolugdo tecnoldgica e pelos choques petroliferos, com especial
destaque para a siderurgia, a petroquimica e a construciao naval.” [Lopes (1996,

pag. 90)].

Por conseguinte, o menor dinamismo evidenciado pelos sectores durante este
periodo tem muito a ver com a diminui¢do do contributo das “variaveis externas” ou,
dito de outro modo, com a redugdo do contributo da eficiéncia do trabalho,
especialmente nos téxteis, vestuario e cal¢ado (S2), nas quimicas e actividades
conexas (S5), nos minerais ndo metalicos (S6), na metalurgica de base (S7) e nas
metalomecanicas, eléctricas e material de transporte (S8).

Mas, face aos dados disponiveis, os resultados mais modestos sdo também devidos
a escassez de investimentos, quer por agentes nacionais, quer por agentes
estrangeiros'™. Com efeito, o ritmo de crescimento do stock de capital desacelera
durante o periodo na generalidade dos sectores, tornando-se negativo na alimentagao,

192 por exemplo, falta de dinamismo da procura interna [veja-se, por exemplo, Lopes 1996, pag. 90].

1% A performance obtida pelos sectores S1 e S2 neste periodo tem muito a ver com o aumento da
procura de bens dessas industrias na sequéncia do aumento da populagéo.

1% Na sequéncia da revolugio de 1974 verificou-se, como era de esperar, uma retracgio acentuada dos
IDE, que se prolongou até ao inicio dos anos 80 (grafico 3).
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bebidas e tabaco (S1), nos téxteis, vestuario e calcado (S2) e nas metalomecanicas,
eléctricas e material de transporte (S8). No caso deste ultimo sector tal diminui¢ao
estara relacionada com o subsector do material de transporte (no qual estd incluida a
constru¢do e reparagdo naval), j& que, de acordo com Lopes (1996, pag. 93), os
investimentos estrangeiros dinamizam, para exportacao, o fabrico de componentes de
automoveis e a industria da electronica.

Atendendo ao crescimento da populagdo activa no periodo, a oferta de factor
trabalho, em termos quantitativos, ndo parece ter sido um factor de limitacdo do
crescimento dos diversos sectores. Pelo contrario, a diminui¢do do seu contributo para
o crescimento sectorial deve ter sido mais causa do que efeito; ou seja, poderia ter
havido mais emprego se a procura se tivesse expandido mais. Acresce dizer que o
emprego cresce mais nos sectores de especializacdo tradicional, trabalho-intensivos e
de baixa tecnologia [alimentacdo, bebidas e tabaco (S1) e téxteis, vestudrio e calcado
(S2)] e nas metalomecanicas, eléctricas e material de transporte (S8). No caso deste
ultimo sector, fruto da dinamizacdo para exportagdo do subsector componentes de
automovel e da electronica por via de investimentos estrangeiros [veja-se, por

exemplo, Lopes (1996, pag. 93)].

Finalmente, exceptuando os casos dos minerais ndo metalicos (S6) e da
metaltrgica de base (S7), em que o contributo do capital fisico para o crescimento
sectorial aumentou, o aumento do contributo da eficiéncia do capital para o
crescimento sectorial resulta basicamente da diminui¢do do ritmo de acumulacao de
capital fisico; ou seja, os ganhos de eficiéncia de capital deixam de se reflectir no
capital fisico.

Periodo pos adesdo a Unido Europeia

No periodo pds adesdo a UE e comparativamente com o anterior ha uma retoma do
ritmo de crescimento na generalidade dos sectores, sem, em geral, atingir a
performance alcangada entre 1961-1973. Assim, com excep¢do da alimentagdo,
bebidas e tabaco (S1) e téxteis, vestuario e calgcado (S2) em que a taxa de crescimento
diminui, ¢ das metalomecanica, eléctricas e material de transporte (S8) em que a taxa
de crescimento média anual se manteve'®, todos os restantes sectores aumentam a
taxa de crescimento do VAB real, principalmente, o papel, tipografia e editoriais (S4),
as quimicas e actividades conexas (S5) e os minerais ndo metalicos (S6).

Especialmente nos sectores com maior crescimento (S4, S5 e S6) e na metalurgica

106

de base ™ (S7), mas também nos restantes, sdo essencialmente as “variaveis externas”

taxa de crescimento das importagdes e exportacdes reais por trabalhador e PTFyg que

1 Recorrendo a Lopes (1996, pag. 93), pode concluir-se que para tal terd contribuido a fraca
performance obtida pelo subsector da construg@o naval. Ainda a proposito deste sector (S8) note-se que
importantes IDE se observaram em anos posteriores a 1989 (caso, por exemplo, da Auto-Europa).
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permitem a eficiéncia do trabalho assumir um papel decisivo como fonte de
crescimento do VAB real. Assim, os contributos médios anuais daquelas varidveis
sdo, respectivamente, 3,85 ¢ 0,86 pp, 2,84 ¢ 0,63 pp e 1,88 e 0,5 pp para os sectores
papel, tipografia e editoriais (S4), quimicas e actividades conexas (S5) e minerais nao
metalicos (S6), respectivamente.

A contribui¢dao, em termos quantitativos, do factor capital ¢ pouco significativa ou
negativa nos sectores de especializacdo tradicional [alimentacdo, bebidas e tabaco
(S1), téxteis, vestuario e calgado (S2) e madeira, cortica e mobilidrio (S3)] e na
quimica e actividades conexas (S5), na metalargica de base (S7) e na
Metalomecanica, eléctricas e material de transporte (S8). Em contrapartida, a
contribui¢do ¢ bastante relevante no papel, tipografias e editoriais (S4) e minerais nao
metalicos (S6).

Dada a evolucao da taxa de crescimento do capital fisico, o contributo da eficiéncia
do capital para o crescimento do VAB real ¢, na generalidade dos sectores, muito
significativa. Exclui-se o caso do papel, tipografias e editoriais (S4), atendendo ao
ritmo de acumulagdo de capital que regista e destaca-se a quimica e actividades
conexas (S5).

Finalmente, a oferta de factor trabalho, em termos quantitativos, diminui o seu
contributo para o crescimento sectorial. Inclusivamente, se exceptuarmos os téxteis,
vestuario e calgado (S2), cujas produgdes sdo caracterizadas pela alta intensidade de
mao-de-obra e pela baixa tecnologia, em todos os restantes sectores ¢ um factor de
decrescimento.

Em sintese

Podemos dizer que, do inicio dos anos 60 até 73, houve sectorialmente taxas
significativas de crescimento do VAB real em resultado:

— das elevadas taxas de acumulagdo quantitativa de capital (que ndo deixa de ser
uma consequéncia da abertura ao exterior) de tal modo que, a excepcao das
metalomecanicas, eléctricas e material de transporte (S8), o contributo do
capital fisico mais do que compensou as perdas qualitativas;

— do incremento do factor trabalho, quer em termos quantitativos [com destaque
para os téxteis, vestuario e calgado (S2), metalurgica de base (S7) e
metalomecanicas, eléctricas e material de transporte (S8)], quer em termos
qualitativos [especialmente nas quimicas e actividades conexas (S5), nos
minerais ndo metalicos (S6), na metalirgica de base (S7) e nas

metalomecanicas, eléctricas e material de transporte (S8)].

1% Sector dinamizado pela forte procura de produtos metélicos na sequéncia da construgdo de infra-
estruturas fisicas (estradas, auto-estradas, escolas, hospitais, ...).
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Porém, nesse periodo, face ao comportamento da eficiéncia do capital, os
resultados em termos de PTF sdo apenas relevantes nos sectores caracterizados por
produgdes mais capital intensivas e pela alta tecnologia [quimicas e actividades
conexas (S5), metalirgica de base (S7) e metalomecanica, eléctricas e material de

transporte (S8)] e nos minerais ndo metalicos (S6).

No periodo seguinte (1973-1985), observa-se uma diminui¢do nas taxas de
crescimento do VAB real, como corolério do seguinte comportamento dos factores:

— menor ritmo de acumulacao quantitativa dos factores, sobretudo do capital;

— diminui¢do, sobretudo, na fase inicial do periodo da taxa de crescimento da
eficiéncia do trabalho. Em todo o caso, a principal fonte do crescimento do
VAB real ¢ neste periodo o crescimento qualitativo dos factores.

Por sua vez, no periodo 1986-1989 verifica-se, em geral, uma recuperacdo nas
taxas de crescimento das producdes sectoriais que, no entanto, ficam aquém das
performances apresentadas no periodo 1961-1973 na alimentagdo, bebidas e tabaco
(S1), téxteis, vestuario e calgado (S2), metalurgica de base (S7) ¢ metalomecanicas,
eléctricas e material de transporte (S8). Por outro lado, as principais fontes de
crescimento sdo os acréscimos qualitativos dos factores, sendo a PTF relevante na
generalidade dos sectores, especialmente no caso da madeira, cortica ¢ mobiliario
(S3), quimicas e actividades conexas (S5), minerais ndo metalicos (S6) e
metalomecanicas, eléctricas e material de transporte (S8).

Assim, para o computo do periodo, podemos afirmar que a explicagdo do
comportamento da taxa de crescimento do VAB real ¢ em grande parte comum a
todos os sectores. Inicialmente (1961-1973) as fontes de crescimento sao
essencialmente a eficiéncia do trabalho e o capital fisico e, posteriormente (1974-85 e
1986-89), a eficiéncia de ambos os factores. Por outro lado, a analise dos somatorios
dos contributos das variaveis claramente externas'*’ (ou com componente externa'’),

permitem-nos concluir que:

— os sectores que menos beneficiam da abertura ao exterior sdo os sectores
tradicionais, tipicamente trabalho-intensivos e de baixa tecnologia: alimentagao,
bebidas e tabaco (S1) e madeira, cortica e mobilidrio (S3).
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A
Contributo de MXL e de PTFj; para o crescimento do VAB real estimado
Sector S1 S2 S3 S4 S5 S6 S7 S8
Contributo 0,11 1,30 0,52 1,96 2,21 2,68 2,39 1,32

108

VAN AN
Contributo de INL, MXL e de PTFg para o crescimento do VAB real estimado
Sector S1 S2 S3 S4 S5 S6 S7 S8
Contributo 0,13 1,30 0,48 2,28 2,32 3,07 2,32 1,66
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No caso da alimentagdo, bebidas e tabaco (S1), os modestos beneficios iniciais
com a abertura ao comércio internacional resultam do volume de comércio;
pois, de acordo com o quadro 9 trata-se de um sector exportador entre 1960-
1973. Todavia, tais beneficios sdo insuficientes para dinamizar o sector, ja que
passa a condicdo de introvertido, a partir da revolugdao de Abril de 74 (quadro
9).

Relativamente ao sector madeira, cortica e mobiliario (S3) os parcos beneficios
da abertura ao comércio internacional resultam também do volume de comércio,
mas sdo insuficientes para impedir uma perda de importancia relativa do sector
na industria transformadora (grafico 10). Contudo, o sector mantém a condigao
de exportador (quadro 9), fruto da especializagdo portuguesa de acordo com as

vantagens comparativas face aos principais parceiros comerciais 091

“(...) chamadas industrias ligeiras de fraca intensidade de capital que
continuam a manter uma posi¢do de relevo na estrutura industrial embora a
partir dos anos 60 os sectores das industrias pesadas tenham vindo a fortalecer a
sua posicdo.” [Murteira et al. (sem data, pag. 3)];

— os sectores mais favorecidos pela abertura ao comércio internacional sdo os
minerais ndo metalicos (S6), a metalurgica de base (S7), as quimicas e
actividades conexas (S5) e o papel, tipografia e editoriais (S4), ainda que
apresentando um peso do volume de comércio externo no VAB, abaixo da
média da industria transformadora (quadro 9). Note-se que, exceptuando o caso
do papel, tipografia e editoriais (S4) que, alids, ¢ o menos beneficiado daqueles
quatro sectores, vislumbra-se forte intensidade de comércio intra-sectorial
nesses sectores (quadro 10), o que, atendendo as caracteristicas deste tipo de
comércio, ndo deixa de reflectir a obtengdo de niveis de inovagao tecnoldgica;

— a importancia do peso do comércio externo no VAB (quadro 9) ¢ responsavel
pelo ganho (intermédio) obtido pelos téxteis, vestuario e calcado (S2) e
metalomecanicas, eléctricas e material de transporte (S8). Todavia, tratam-se de
sectores com caracteristicas distintas. Assim, enquanto o proveito adquirido
pelos téxteis, vestuario e calgcado (S2), ainda que mais significativo, apresenta
caracteristicas idénticas as do sector da madeira, cortica e mobilidrio (S3), no
caso da metalomecanica, eléctricas e material de transporte (S8) as
caracteristicas aproximam-se mais do grupo de sectores mais favorecidos.

Com efeito, este tltimo sector apresenta niveis significativos de comércio intra-
sectorial (quadro 10), o valor médio anual estimado para a PTF apenas ¢
ultrapassado pelas quimicas e actividades conexas (S5) e se, porventura, ndo
fosse o subsector da constru¢do e reparacdo naval que estd “substancialmente

abaixo do valor médio no conjunto da industria transformadora” [Lopes (1996,

19 «Sendo esta fileira (fileira florestal) no seu conjunto uma das areas de grande especializagdo
internacional da industria nacional (...)” [GEP - Ministério da Industria e Comércio (1987, pag. 12]
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pag. 93)] no periodo posterior a 1973, este sector seria incluido no grupo
anterior.

Em Afonso (1997) apresentam-se os resultados das especificagdes alternativas, que
utilizam a mesma metodologia mas ignoram o contributo das variaveis externas. Os
fracos resultados da estimacgao dessas hipodteses alternativas, tal como acontece para a
economia agregada reforcam a evidéncia de um efeito positivo decisivo da eficiéncia
dos factores no crescimento do VAB real, na generalidade dos sectores (embora com
intensidades diferentes), reflectindo também o forte contributo do comércio externo
para o crescimento econdmico desses sectores.
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CONCLUSAO

Com o presente trabalho investigdmos a importancia dos aspectos comerciais €
tecnologicos subjacentes ao comércio externo, para o crescimento econémico (medido
pela taxa de crescimento do produto real agregado no caso da economia agregada e
pela taxa de crescimento do VAB real no caso dos sectores da industria
transformadora) especialmente com base na teoria do crescimento; ou seja,
estabelecendo correspondéncia entre o output agregado e a evolugdo da quantidade e
qualidade de um numero limitado de inputs agregados.

Na prossecugdo desse objectivo fizemos, inicialmente, uma revisdo selectiva da
vasta literatura disponivel sobre o assunto. Constatamos que o potencial dindmico
proporcionado pela abertura das economias ao comércio com o exterior ¢ salientado
pelos cléssicos, ¢ algo negligenciado com a revolu¢ao marginalista e ¢ retomado com
o advento dos modelos de crescimento enddgeno.

Nos capitulos II e III, reavalidmos a contribui¢do da abertura ao comércio com o
exterior, registada a partir dos anos 60 e até aos anos 90, para o caso da economia
agregada e para os sectores da industria transformadora em Portugal. Para o efeito,
testamos empiricamente o postulado pela analise tedrica dominante, nomeadamente
que um maior crescimento econdmico ¢ consequéncia duma maior abertura ao
comércio externo.

A analise consistiu no desenvolvimento de uma metodologia de contabilidade do
crescimento, baseada numa fun¢do de produgdo CES (que exibe rendimentos
constantes a escala e que continua a considerar como inputs trabalho e capital, mas
medidos em termos de unidades de eficiéncia) e no conceito de PTF que corresponde
a soma do crescimento da eficiéncia do trabalho ponderado pelo peso do trabalho com
o crescimento da eficiéncia do capital ponderado pelo peso do capital.

Para determinar a eficiéncia dos factores de produgdo, partimos de uma
especificagdo de elasticidades constantes, cujas principais variaveis explicativas,
relacionadas com o comércio externo, decorreram, essencialmente, dos trabalhos de
sintese e de aplicacdes apresentadas no capitulo inicial. Concretamente, no caso da
economia agregada, as varidveis explicativas consideradas foram:

— o investimento real (excluindo as importagdes de maquinas e material de
transporte), por trabalhador, recorrendo, entre outros, aos contributos de Scott
(1989), Maddison (1991), Levine e Renelt (1992) e Englander ¢ Gurney
(1994a);

— importagdes reais de maquinas e material de transporte, por trabalhador,
baseando-nos, entre outros, nos trabalhos de De Long ¢ Summers (1991, 1992 e
1993), Coe e Helpman (1993), Coe et al. (1995) e Pereira (1996);
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— exportacgdes reais, por trabalhador, entrando em linha de conta, entre outros,
com os trabalhos de Smith ([1776] 1981), Balassa (1978), Findlay (1980 e
1984), Feder (1982), Krueger (1985), Banco Mundial (1987), Grossman e
Helpman (1990 e 1991b), Rivera-Batiz ¢ Romer (1991a e 1991b) e Frank et al.
(1996);

— PTF na Unido Europeia (a doze Estados-membros), recorrendo, entre outros,
aos trabalhos de Englander e Mittelstadt (1988), Baldwin (1989), Larre e Torres
(1991), Rivera-Batiz e Romer (1991b), Grossman e Helpman (1991b), Fecher
(1992), Ben-David (1993), Pack (1994), Coe e Helpman (1993) e Coe et al.
(1995).

No caso dos sectores da industria transformadora, houve necessidade de alterar as
varidveis explicativas da eficiéncia dos factores, por forca da indisponibilidade de
dados sobre as importagdes de maquinas e material de transporte em cada sector.
Assim, face aos dados disponiveis, consideramos, sectorialmente, como variaveis
explicativas o investimento real por trabalhador, as importagdes e exportacdes reais
por trabalhador (proxy do grau de abertura) e a PTF na Unido Europeia (a doze
Estados-membros). Além disso, procedemos as estimagdes das especificagdes com
dados em painel (oito sectores, para o periodo 1961-1989), utilizando o modelo de
efeitos aleatorios proposto por Swamy (1970), complementado por Lee e Griffiths
(1979), para obtencao dos coeficientes sectoriais especificos.

Entre os principais resultados obtidos, verificamos que, genericamente, trés
factores inter-relacionados se destacam na explicagdo do crescimento econdomico
registado: a taxa de investimento, a melhoria da eficiéncia dos factores e a
internacionalizacdo da economia. Especificamente, com base nos resultados obtidos,
podemos dizer que as taxas de investimento observadas, efectuadas no contexto de
uma economia cada vez mais voltada para o comércio com PD’s, foram o mecanismo
de transferéncia de tecnologia desses paises, o que permitiu melhorar a eficiéncia dos
factores utilizados na produgdo. Destacamos o facto de as melhores performances
terem sido obtidas nos periodos 1960-1973 e 1986-1993, ou seja, nos periodos pds-
adesdo a EFTA e a UE, respectivamente, sugerindo que o envolvimento em processos
de integragdo econdmica potenciou os efeitos da abertura.

No que respeita aos sectores da industria transformadora, e de acordo com as
estimativas obtidas, os sectores que menos beneficiaram da abertura ao exterior foram
os sectores tradicionais, claramente trabalho-intensivos e de baixa tecnologia:
alimenta¢do, bebidas e tabaco (S1) e madeira, cortica e mobiliario (S3). Por outro
lado, os sectores mais favorecidos foram os minerais ndo metalicos (S6), a
metalurgica de base (S7), as quimicas e actividades conexas (S5) e o papel, tipografias
e editoriais (S4). Finalmente, os téxteis, vestuario e calcado (S2) e as
metalomecanicas, eléctricas e material de transporte (S8), apresentam-se numa
situagdo intermédia.
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Para terminar, refira-se que, em termos genéricos, os exiguos beneficios obtidos
pelos sectores tradicionais resultaram do volume de comércio fruto da especializagao
portuguesa nas “(...) chamadas industrias ligeiras de fraca intensidade de capital (...)”
[Murteira et al. (sem data, pag. 3)], enquanto que nos sectores modernos tém mais a
ver com a sensibilidade da taxa de crescimento a variagdes nas “variaveis externas”, o
que, alias, ¢ corroborado pela importancia do comércio intra-sectorial nesses sectores.
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